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Forord

Det blev i 2001 udgivet en vismandsrapport omhandlende blandt andet
indkomsttransformationer pa tveaers af landegraenser. Rapporten opgjorde det arlige
skatteprovenutab til 7-14 mia. kr. som fglge af spekulation i disse graenseoverskridende
indkomsttransformationer. Begrebet indkomsttransformation daekker blandt andet over
transfer pricing, det vil sige kontrollerede transaktioner mellem afhaengige parter bade inden

for og pa tveers af landegraenser.

Rapporten affgdte en masse spgrgsmal til skatteministeren omhandlende effekten af den i
1998 vedtagne transfer pricing lovgivning. Af svarene pa disse spgrgsmal fremgik det, at det
endnu var for tidligt at vurdere hvorvidt det havde haft effekt at oprette Kontoret for
International Selskabsbeskatning (TP-kontoret) i SKAT og vedtagelsen af transfer pricing

lovpakken®.

Vedtagelsen af transfer pricing lovpakken i 1998 lovfaestede blandt andet
dokumentationspligt af armslaengdeprincippet for selskaber med graenseoverskridende

interne transaktioner. Dokumentationskravet har vaeret geeldende siden indkomstaret 1999.

For at kunne impdekomme og opfylde de krav lovgivningen stiller til prisfastsaettelsen af de
interne afregningspriser, skal virksomhedernes gkonomiske styring foretages saledes, at de
koncerninterne transaktioner prisfastsaettes til priser og vilkar, som kunne vare opnaet

mellem uafhangige parter.

Det ma antages, at denne problemstilling har indflydelse pa en international koncerns
interne gkonomistyring, bade af de enkelte enheder i koncernen og i koncernen som helhed,
for at kunne udarbejde og dokumentere de koncerninterne transaktioner i en transfer

pricing dokumentation som er pakraevet af lovgivningen.

Med udgangspunkt i SKATs dokumentationsvejledning sgges det afklaret, hvorledes de
koncerninterne transaktioner skal dokumenteres for at tilfredsstille skattemyndighedernes

krav til en transfer pricing dokumentation. Problemstillingen er aktuel, da SKAT har indfgrt

! SKAT Udland, oktober 2001: Jesper Skovhus Poulsen "Transfer Pricing - hvor er vi?", s. 622
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bgder for manglende dokumentation for indkomstar, der begynder senere end 2. april 2006.

5
Vejledningen er baseret pa transfer pricing dokumentationsbekendtggrelsen
(bekendtggrelse nr. 42 af 24. januar 2006) der gaelder for indkomstar som begynder 1.

januar 2006 eller senere.

1 Indledning

Transfer pricing er i Ipbet af de seneste ar blevet et af de mest aktuelle og omtalte emner
indenfor selskabsbeskatning i bade Danmark og udlandet. Stort set alle skattemyndigheder
verden over har gget fokus pa omradet og antallet af transfer pricing revisioner er steget

vaesentligt.

Ved indfgrslen af Det Indre Marked i EU er der fremkommet et stort europaeisk
hjemmemarked for de selskaber som agerer herpa. Samtidig med at blandt andet USA har
indgaet samhandels aftaler med EU for at lette kapitaloverfgrsler og fa en friere handel er
markedet udvidet yderligere. Det har med andre ord aldrig vaeret nemmere for selskaber at
etablere filialer, faste driftssteder og datterselskaber rundt omkring i verden og dermed

foregar en stor del af en koncerns handel mellem dets selskaber.

Denne samhandel kan affgde tvivl om, hvorvidt der er anvendt korrekte afregningspriser pa
de interne transaktioner. Finder et af landenes skattemyndigheder at dette ikke er tilfaldet,
kan dette affgde en korrektion af indkomsten i det pageeldende land som ikke ngdvendigvis
korrigeres at en tilsvarende korrektion i det land hvor samhandelspartneren er beliggende.

Dette betyder at koncernen kan risikere at blive dobbeltbeskattet af den samme indkomst.

Der har siden 2002 veaeret dannet et Joint Transfer Pricing Forum i EU, som har til formal at
fremkomme med Igsningsmodeller for de internationale koncerner sa de undgar eller
mindsker dobbeltbeskatnings problemer. En af metoderne til at undga, eller i hvert fald

minimere denne risiko, er at udarbejde en fyldestggrende transfer pricing dokumentation.

Vicedirektgr Jesper Wang-Holm, fra Center for store selskaber i SKAT, har oplyst at de

danske skattemyndigheder i 2008 har foretaget nettoindkomstforhgjelser af danske
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selskaber pa ca. 8,5 mia. kr’. Selvom reguleringsbelgbet daekker over forskellige TP-omrader

understreger det vigtigheden af en fyldestggrende transfer pricing dokumentation.

1.1 Problemformulering
Af forord og indledning fremgar det, at der savel nationalt som internationalt er stor fokus

pa transfer pricing. Opgavens overordnede formal er derfor at:

Afklare hvorledes en international virksomhed skal udarbejde deres transfer pricing
dokumentation omkring de kontrollerede transaktioner for at leve op til de danske

skattemyndigheders samt skattemyndighederne i gvrige EU-landes krav hertil.

For at kunne afdaekke denne problemstilling er det ngdvendigt, at redeggre for hvordan de

danske regler og vejledninger er pa omradet og hvad der anbefales fra international side:

Hvordan er den danske lovgivning pa TP omrddet udformet?
Hvad danner grundlag/basis for de danske regler/lovgivning?
Hvordan er dansk retspraksis pd omrddet?

Hvor hviler bevisbyrden i TP sager?

Hvad danner grundlag for indkomstforhgjelser?

Hvordan er mulighederne for en tilsvarende korrektion?

Hvem er omfattet af dokumentationspligten i Danmark?

Er nogen undtaget af dokumentationspligten?

Hvad skal en TP dokumentationen som minimum indeholde?

Er der serlige krav til TP-dokumentationens udformning fra EU's side?

Er der fra EU's side tiltag til feelles retningslinjer pa Transfer Pricing omrddet?
Hvilket tiltag har der veeret fra EU's side for at mindske eller undga risikoen for

dobbeltbeskatning af selskaber?

Hvad angiver OECD’s retningslinier pd TP omrddet?

2 CFO Networking Meeting omkring transfer pricing afholdt af Copenhagen Capacity hos KPMG Kgbenhavn d.
26/3 2009, indleg af Jesper Wang-Holm.
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Hvilke prisfastsaettelsesmetoder anbefaler OECD?
Er der nogle dokumentationskrav?

Kan der indgds andre typer for aftaler for at mindske administrationsbyrden?

1.2 Model og metodevalg

Opgaven udarbejdes som en teoretisk beskrivelse af transfer pricing problematikken i
Danmark, herunder beskrivelse af det danske lovgrundlag, OECD's retningslinjer og
samarbejdet i EU's Joint Transfer Pricing Forum og den nye dokumentationsvejledning fra

2006, som er SKATs udtryk for en fyldestggrende TP-dokumentation.

Opgaven vil blive suppleret med skemaer og illustrationer hvor dette er skgnnet relevant for

forstaelsen af problemstillingerne.

1.3 Afgraensning

Opgaven vil koncentrere sig om udarbejdelse af dokumentationen af de koncerninterne
transaktioner for koncerner. Transaktionerne kan vaere foretaget bade indenfor og pa tveaers
af landegraenser. Dog vil fokus blive lagt pa de graenseoverskridende transaktioner, da det
definitorisk vil veere denne type transaktioner som vil vaere dominerende i relation til en

transfer pricing problemstilling.

Fokus vil blive rettet mod aktie- og anpartsselskaber. Personer, interessentselskaber, faste
driftssteder eller andre selskabskonstruktioner vil ikke blive inddraget i denne omgave da
den ellers vil blive for omfattende. Szerlige forhold i relation til finansielle institutioner,
kapitalfonde, forsikringsselskaber og selskaber omfattet af tonnagebeskatning vil ej heller
blive omfattet af opgaven. Ligesom Pacific Association of Tax Administrators (PATA)

dokumentationskravene ikke vil blive inddraget i opgaven.

Omradet omkring tynd kapitalisering og rentefradragsbegraensning vil ikke blive behandlet i
opgaven. Der vil ej heller i opgaven blive taget stilling til om SKL § 3B er i overensstemmelse
med EU rettens diskriminations bestemmelser (art. 43). Det er SKATs opfattelse, at SKL § 3B

og LL § 2 er baseret pa OECDs transfer pricing guidelines.
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Vagten laegges pa det skattemaessige aspekt i transfer pricing reglerne og pa udarbejdelsen
af en dokumentation som underbygger armslangdeprincippet i selskabernes koncerninterne

transaktioner.

Moms og afgifter er et selvstaendigt omrade, som kraever en mindst ligesa grundig
gennemgang som transfer pricing omradet. Dette er ikke inde for denne opgaves rammer,

derfor bergres dette omrade ikke.
Per definition kan kontrollerede transaktioner kun foretages mellem selskaber som
kontrolleres ved en ejerandel pa mere end 50%, eller ved besiddelse af mere end 50% af

stemmerettighederne jf. SKL § 3B.

Datafangst til opgaven er stoppet den 1. januar 2009.
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2 Det danske Transfer Pricing omrade 10
| takt med at samfundet moderniseres, at teknologien udvikles og globaliseringen forgges,
nedbrydes barrierer og graenser usynligggres og dermed skaerpes konkurrencen selskaberne
imellem. Det er kontinuerligt gennem det sidste arhundrede blevet nemmere at handle og

kommunikere pa tveers af landegraenser.

Mange selskaber har udnyttet disse muligheder for at, som minimum, at fastholde deres
markedsposition eller forsgge at forgge deres markedsandele og derigennem deres
indtjening. Der etableres filialer, faste driftssteder og datterselskaber i udenlandske stater og

selskaberne udvikler sig hermed til at veere internationale koncerner.

| disse koncerner foregar der ofte handler indbyrdes og der er med disse transaktioner
sandsynlighed for, at disse ikke foregar pa markedsvilkar til armslaengde priser. Parterne har
ikke i dette tilfelde modstridende interesser som normalt ville ggre sig geeldende mellem
uafhaengige parter, hvor kgber vil betale en sa lav pris som mulig og szelger vil have sa hgj

pris som mulig for at tilgodese sine egne interesser.

Samlet set for koncernen sker der ingen indkomstforskydning, da det interne salg elimineres
ud ved udarbejdelsen af koncernregnskabet og efterlader et ubergrt realiseret eksternt salg
for koncernen. Malt pa resultat fgr skat har det for koncernen ingen resultatmaessig

betydning hvilke interne afregningspriser, kaldet transfer priser, som anvendes.

De internt anvendte afregningspriser har en betydning for hvordan indkomsten fordeler sig
imellem koncernens selskaber, da det ved brug af ikke-armslangde priser er muligt at flytte
indkomst mellem selskaberne og dermed pavirke deres lokale resultater og herigennem den

skat som betales i det pagaeldende land.

Skattemyndighederne forsgger ved hjzlp af skattelovgivningen at hindre denne form for
skattespekulation. Dette ggres ved at skattemyndighederne forsgger at kortleegge de vilkar,
hvorunder de koncernforbundne selskaber foretager deres handler for den vej igennem, at
kunne kontrollere hvorvidt der handles pa markedsmaessige vilkar, de sakaldte armslaengde

vilkar.
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2.1 Historisk baggrund for transfer pricing lovgivningen i Danmark

Begrebet "rette indkomstmodtager” blev introduceret i dansk ret med vedtagelsen af
Statsskatteloven (SL) i 1903. Med SL §§ 4-6 lagde man kimen til vores nuvaerende lovgivning
pa transfer pricing omradet. Bestemmelserne angiver hvilke formuegoder og indkomster der
skal beskattes eller er skattefrie og hvilke udgifter der fradragsberettigede og hvilke der ikke

er.

SL § 4, stk 1 lyder:

”Som skattepligtig indkomst betragtes med de i det fglgende fastsatte undtagelser og

begraensninger den skattepligtiges samlede drsindtaegt...”

Bestemmelsen angiver, at det er de samlede arsindtaegter som er skattepligtige, der skelnes
ikke mellem indtaegter fra afhaengige eller uafhaengige parter, ej heller om indtaegten

hidrgrer fra Danmark eller e;j.

Af bestemmelserne i SL §§ 4-6 kan udledes princippet om ”“rette indkomstmodtager” og
"rette omkostningsbaerer” som relaterer sig til at et selskabs indkomst kun skal veere det
pageeldende selskabs egne indtaegter og ikke gvrige forbundne parters. Dermed kan der
koncernselskaber imellem ikke afholdes udgifter i et selskab, hvor det er et andet forbundet
selskab som har den retlige forpligtelse, og indtaegter skal ligeledes henfgres til det selskab
som har det retlige krav herpa®. Der vil i modsat fald veere tale om indkomstforvridning som
vil blive betragtet som driftstilskud, maskeret udlodning eller lignende.

Disse former for indkomstforvridning vil fra skattemyndighedernes side give anledning til
korrektion af indkomsten, enten i form af en dispositionskorrektion eller som en

vilkarskorrektion afhaengig af grundlaget for korrektionen (se herom i afsnit 2.5).

% Jan Pedersen m.fl. "Skatteretten 27, s. 423



Transfer Pricing - dokumentation i Danmark og EU

2.2 Selskabsskattelovens § 12 12
| 1960 indfgrte man selskabsskattelovens (SEL) § 12 i et forsgg pa at forhindre, at
internationale koncerner overfgrte dansk indtjente overskud til udenlandske forbundne

selskaber.

Den dagaldende SEL § 12, stk. 1 lgd:

“Sdfremt et her hjemmehgrende selskab eller forening mv., der kontrolleres af en udenlandsk
virksomhed, i sine handelsmaessige eller gkonomiske forbindelser med denne er underkastet
andre vilkdr end dem som ville gaelde for et uafhaengigt foretagende, skal til selskabets eller
foreningens indkomst henfgres den fortjeneste, som selskabet eller foreningen ma antages at
ville have opndet, hvis selskabet eller foreningen havde varet et uafhaengigt foretagende,

der under frie vilkar afsluttede forretninger med vedkommende udenlandske virksomhed.”

Det var dengang en betingelse at det danske selskab skulle veere undergivet kontrol af det
udenlandske selskab og at samhandelsvilkarene ikke var armslaengde. Det er veerd at
bemaerke, at den omvendte situation ikke var omfattet af bestemmelsen, altsa hvor der var

tale om et dansk moderselskab med udenlandske dgtre.

Myndighederne havde med denne bestemmelse mulighed for, at korrigere et selskabs
indkomst hvis samhandlen ikke var foretaget pa armsleengdevilkar.

| praksis har det imidlertid vist sig at vaere sveaert for skattemyndighederne at lgfte den
bevisbyrde som lovgivningen palagde dem”, idet den ngdvendige dokumentation ikke har
veeret til radighed. Dette var iszer tydeligt efter at skattemyndighederne ikke havde succes
med de sakaldte oliedomme i TfS 1987.60 @ Texaco A/S og TfS 1988.292 H (UfR 1988.527 H)
BP Oliekompagniet A/S, hvor domstolene ikke godkendte transfer pricing korrektionerne.
Efter disse nederlag mente man hos skattemyndighederne, at der skulle en reform til pa

transfer pricing omradet’ for at vende denne udvikling.

* Dette fremgdr blandt andet af fglgende citat fra kontorchef Sv. Allan Jensen og vicekontorchef Erna
Christensen "Transfer pricing — praksis og erfaringer”, Skat Udland, februar 1992, nr. 73:

’Ikke desto mindre har man forsggt sig med nye sager, som synes rimeligt sikre og holdbare i klagesystemet.
Ogsa disse tabes™.

5 Jan Pedersen "Transfer Pricing — i international skatteretlig belysning”, s. 54.
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2.3 Lovtiltag pa transfer pricing omradet
| 1998 valgte man at udvide den danske transfer pricing lovgivning ved at vedtage Lov nr.
131 af 25. februar 1998 og Lov nr. 432 af 26. juni 1998 for at modvirke den hidtidige tendens
pa omradet. Hensigten med vedtagelsen af lovene var at give skattemyndighederne et bedre
udgangspunkt for at sikre en korrekt prisfastsaettelse af de kontrollerede transaktioner og
dermed den skattepligtiges indkomstopggrelse®, samt at forbedre myndighedernes

muligheder for udsggning af relevante virksomheder.

De vaesentligste omrader i lovene opridses nedenfor:

Lov nr. 131 af 25. februar 1998

Oplysningspligt

Dokumentationskrav

Skattemyndighedernes adgang til skennet ansattelse af den skattepligtige indkomst

Forlaenget ligningsfrist for transfer pricing spgrgsmal

Korresponderende korrektioner

Lov nr. 432 af 26. juni 1998
e Armlangde princippet for transaktioner mellem danske selskaber
o Sekundzere korrektioner

e Tynd kapitalisering

Ved indfgrelsen af Skattekontrollovens (SKL) & 3B ved lov nr. 131 blev hjemlen for
oplysningspligt og dokumentationskravet indfgrt i dansk transfer pricing lovgivning.
Skattemyndigheder fik med loven adgang til, at kunne skgnsmaessig ansaette den
skattepligtige indkomst i tilfeelde af, at der fra selskabernes side foreligger en mangelfuld

eller slet ingen dokumentation.

¢ Magnus Informatik A/S: Lov nr. 131 af 25/2 1998, bemzrkninger til lovforslaget s. 3
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| 2005 udvidede man ved lov nr. 408 af 1. juni 2005 igen Skattekontrolloven, de vigtigste
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elementer i udvidelsen er oplistet herunder:

Lov nr. 408 af 1. juni 2005

e Koncerninterne indenlandske transaktioner nu omfattet af oplysnings- og
dokumentationspligten

e Opstramning af dokumentationsbestemmelserne

e Lempelse af dokumentationspligten for en kreds af naermere definerede sma og
mellemstore virksomheder

e Indfgrsel af bgdestraf for manglende opfyldelse af dokumentationspligten samt
afgivelse af urigtige eller vildlede oplysninger

o Afskaffelse af omkostningsgodtggrelse for udarbejdelse af lovpligtig dokumentation
under klagesager

e Tonnagebeskattede selskaber undtages fra oplysnings- og dokumentationspligten i

visse situationer

Der blev med denne lovaendring indfgrt en mindste greense for dokumentationskravet for
sma og mellemstore virksomheder. Hvis disse alene eller sammen med koncernforbundne

selskaber, efter opggrelsesmetoden anfgrt i SKL § 3B, stk. 7:

e ikke har mere end 250 ansatte og
e enten har en arlig samlet balancesum som ikke overstiger 125 mio. kr.

e eller en samlet arlig omsatning som ikke overstiger 250 mio. kr.

skal der kun udarbejdes dokumentation for priser og vilkar for de kontrollerede
transaktioner med selskaber beliggende i lande, som ikke er medlem af EU og E@S og som
Danmark samtidig ikke har indgaet en dobbeltbeskatningsoverenskomst med. Ved
opg@relsen af balancevaerdier og omsaetningen skal al koncerninterne gzld, fordringer og

omsaetning, kapitalandele i koncernforbundne selskaber skal ligeledes udeholdes.
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SKAT udgav i december 2002 den fgrste dokumentationsvejledning til virksomheder,
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radgivere og andre med interesse indenfor omradet omkring udformning af dokumentation.
Denne vejledning var geeldende frem til februar 2006, hvor der blev udgivet en ny vejledning

omkring dokumentationspligten (se mere herom i afsnit 4)

Armlaengdeprincippet blev lovfaestet ved lov nr. 432 af 26. juni 1998 i Ligningslovens (LL) § 2,
saledes man i dansk ret skabte lovhjemmel til at kunne foretage indkomstkorrektioner, som

var disse foretaget pa armsleengde vilkar.

Med loven blev der ligeledes indfgrt strengere regler pa omradet for tynd kapitalisering ved
indfgrsel af Selskabsskattelovens § 11, som forhindrer fradragsret for renteudgifter hvor der
foreligger et misforhold mellem gzeld og egenkapital. Overstiger forholdet mellem selskabets
fremmed finansiering og egenkapital 4:1 falder selskabet ind under reglerne for tynd
kapitalisering og kan dermed risikere fradragsbegransninger i  selskabets

nettofinansieringsudgifter.

Lov nr. 432 ophaevede de hidtil geeldende stk. 1 og 2 i Selskabsskattelovens § 12.

Der blev med lov nr. 131 indfgrt forlaengelse af ligningsfrist for transfer pricing sager med
yderligere to ar i forhold til den almindelig gaeldende ligningsfrist pa 3 &r ’, loven ophaevede
samtidig tidsfristen for genoptagelse af skatteanszettelsen pd baggrund af en af udlandet

fastsat korresponderende korrektion.

Alle a&ndringer til den skattepligtige indkomst som foretages pa baggrund af transfer pricing
reglerne skal godkendes hos den centrale told- og skatteforvaltning jf. SKL § 3B stk. 5, som er
Kontoret for International Selskabsbeskatning, som hgrer under Told- og Skattestyrelsen.

Kontoret kaldes i daglig tale for TP-kontoret.

" »Cirkulaere om transfer pricing regler” nr. 84 af 15. maj 1998.
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2.3.1 Hvem er omfattet af transfer pricing lovgivningen?
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For at en juridisk eller fysisk person er omfattet af de danske transfer pricing regler og

armslaengdeprincippet skal fglgende betingelser vaere opfyldt:

e kontrolbegrebet skal vaere opfyldt jf. SKL § 3B (se herom senere)
e besta skattepligt til Danmark, fuld eller begraenset jf. SEL§§ 1 & 2
e den skattepligtige skal veere forbundet med en part i enten Danmark og/eller

udlandet

Safremt armslangdeprincippet ikke er overholdt har skattemyndighederne mulighed for at
foretage korrektion af indkomsten sdledes at denne kommer op pa niveau som var

transaktionerne foretaget pa markedsvilkar.

2.3.2 Oplysningspligt - SKL § 3B

| henhold til SKL § 3B stk. 1 nr. 5 skal der i forbindelse med udfyldelsen af selvangivelsen

oplyses om arten og omfanget af de koncerninterne udenlandske transaktioner.

Oplysningsskemaet medsendes fra SKAT sammen med selvangivelsen, dette skal udfyldes af
hvert selskab i koncernen som er omfattet af kontrolbegrebet og den fra 2005 indfgrte
tvungen danske sambeskatning. Blanketten hedder 05.021 og 05.022 for henholdsvis den
danske og engelske version og kan desuden rekvireres pa SKAT’s hjemmeside (se bilag 1 og
2). Oplysningsskemaet skal udfyldes af savel fysiske som juridiske personer og omfatter bade
udenlandske og danske kontrollerede transaktioner som har fundet sted i indkomstaret. Det
er uden betydning om skatteyderen kun har veeret omfattet af bestemmelsen i SKL § 3B en

del af eller hele indkomstaret.

Oplysningspligten omfatter alle typer af transaktioner, ikke kun handel med varer og
tjenesteydelser, men ogsa overdragelser af aktiver, finansielle ydelser, modtagne og ydede

Ian, deltagelse i omkostningsfordelingsaftaler m.v. Dog er udlodninger af udbytter,
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kapitalforhgjelser og —nedsaettelser og lignende ikke omfattet af hverken oplysnings- eller
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dokumentationspligten®.

Oplysningspligtens formal er, at give skattemyndighederne de ngdvendige informationer om
faste driftssteder, koncernrelationer og arten og omfanget af transaktionerne.
Skattemyndighederne vil fa nemmere ved at vurdere, om de koncerninterne transaktioner er
sket pa armslaengdevilkar og i overensstemmelse med retningslinierne i OECD’s Transfer

Pricing Guidelines for Multinational Enterprises and Tax Administrations pa dette grundlag.

SKAT kan ved manglende overholdelse af oplysningspligten paleegge selskabet bgde og
skattetillaeg, jf. SKL § 5, stk.1 og 2. Ligesom der er mulighed for at straffe med bgde ved
afgivelse af urigtige eller vildledende oplysninger omkring opfyldelse af betingelserne i SKL §
3B, stk. 6 for anvendelse af undtagelsesbestemmelsen for dokumentationsudarbejdelse, det

er dog en forudsaetning at oplysningerne er afgivet med fortsaet eller grov uagtsomhed9

2.3.3 Dokumentationskrav

Kravene til transfer pricing dokumentationen er angivet i SKL § 3B, stk. 5.
SKAT udgav i fgrste omgang en dokumentationsvejledning i december 2002, denne
vejledning ma formodes at veere geeldende for dokumentation af udenlandske kontrollerede

transaktioner for indkomstaret 2002 og frem til og med 2005.

SKAT har i februar 2006 udgivet en mere omfattende og detaljeret transfer pricing
dokumentationsvejledning i forlaengelse af Folketingets vedtagelse af Bekendtggrelse nr. 42
af 24. januar 2006, omhandlende dokumentation af prisfastseettelsen af kontrollerede
transaktioner (transfer pricing dokumentationsbekendtggrelsen). Denne vejledning erstatter

den i 2002 udsendte vejledning.

Bekendtggrelsen har virkning for kontrollerede transaktioner foretaget i indkomstar der er

pabegyndt 1. januar 2006 eller senere, og angiver de minimumskrav som SKAT stiller til

8 Jakob Bundgaard & Jens Wittendorff ”Armslagdeprincippet & Transfer Pricing”, s. 218.
% Skattekontrolloven § 14, stk. 3.
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udarbejdelsen af en transfer pricing dokumentation. Vejledningen er sdledes en udvidet
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beskrivelse af de krav til beskrivelser og analyser der er oplistet i bekendtggrelsen, og ma
sdledes vare et udtryk for hvorledes SKAT gnsker en fyldestggrende dokumentation

udarbejdet.

Undtaget fra dokumentationskravet er transaktioner som i omfang og hyppighed er
uvaesentlige jf. SKL § 3B, stk. 5. Dokumentationskravet tradte i kraft for indkomstar
pabegyndt pr. 1/1 1999 eller senere og er senest beskrevet i SKATs

dokumentationsvejledning fra februar 2006.

Har selskabet ikke udarbejdet en TP-dokumentation eller er denne mangelfuld, set i forhold
til angivelserne i transfer pricing dokumentationsbekendtggrelse, har SKAT mulighed for at
straffe med bgde svarende til 200% af de sparede omkostninger til radgiver eller interne
ressourcer ved ikke at have udarbejdet dokumentationen. Udarbejdes dokumentationen
efterfglgende nedsaettes bpden til 100% af de afholdte udarbejdelsesomkostninger.

Foretages der indkomstforhgjelse pa baggrund af manglende dokumentation skal der
betales yderligere en bgde, svarende til 10% af forhgjelsen. Denne bgde kan undgas ved at
udarbejde en dokumentation. Bgde og indkomstforhgjelses sanktionen er gaeldende for

kontrollerede transaktioner foretaget i indkomstar pabegyndt 2. april 2006 eller senere®.

Foreligger der ingen dokumentation af de kontrollere transaktioner har SKAT adgang til at
foretage en skgnsmaessig ansaettelse af selskabets indkomst fra de kontrollerede
transaktioner i henhold til SKL § 14, stk. 3. Hermed skifter bevisbyrden til at ligge pa

skatteyderen og ikke hos skattemyndigheden.

2.4 ArmslengdeprincippetiLigningslovens §2

Armslaengdeprincippet er funderet i ligningslovens § 2 som blev indfgrt ved lov 432 i 1998.
Ved armslengdeprincippet forstas de vilkar hvorunder uafhaengige parter med
modstridende interesser ville handle. Parterne vil utvivisomt forsgge at skabe de bedste

handelsvilkar for dem selv og der igennem opna en stgrre avance. Princippet er

19| igningsvejledningen afsnit S.1.2.6.2
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internationalt anerkendt og er af OECD udsendt sammen med andre principper og
fremgangsmade, bland andet i deres transfer pricing guidelines for multinational enterprises

and tax administrations.

Ved handel mellem koncernforbundne parter er armslaengdeprincippet ikke altid gaeldende,
iseer ikke hvis selskaberne er placeret i forskellige lande. Safremt der er forskellige
selskabsskatteprocenter i de pagaeldende lande, kunne man mistaenke koncernen for at
placere en del af overskud og indkomst i det eller de lande som har den laveste

skatteprocenter, for dermed at minimere den samlede skattebetaling for koncernen.

LL § 2, stk. 1 angiver at skattepligtige, der:

e kontrolleres af fysiske eller juridiske personer

e kontrollerer juridiske personer

e er koncernforbundet med en juridisk person

e der har et fast driftssted beliggende i udlandet

e er en udenlandsk fysiske eller juridisk person med fast driftssted i Danmark
e er en udenlandsk fysisk eller juridisk person med kulbrintetilknyttet

virksomhed omfattet af Kulbrinteskattelovens § 21, stk. 1 eller 4.

skal ved opggrelsen af den skatte- eller udlodningspligtige indkomst anvende priser og vilkar
for handelsmassige og gkonomiske transaktioner med ovennaevnte fysiske og juridiske
personer og faste driftssteder (kontrollerede transaktioner) i overensstemmelse med, hvad

der kunne vaere opnaet, hvis transaktionerne var afsluttet mellem uafhangige parter.

2.4.1 Fysisk eller juridisk person

En juridisk person defineres i denne sammenhang, som selskaber, moderselskaber,
spsterselskaber, moderfonde og foreninger. Ved lov nr. 343 af 18. april 2007 er det blevet
praeciseret, at transparente enheder ligestilles med juridiske personer i henhold til LL § 2,

stk. 3.

Y Ligningslovens § 2, stk 1.

19
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En fysisk person vil typisk vaere aktionaerer, anpartshavere og personlige erhvervsdrivende
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med en personlig tilknytning til Danmark.

2.4.2 Kontrolbegrebet - direkte eller indirekte
Ved kontrol eller bestemmende indflydelse forstas ejerskab, direkte eller indirekte, af

aktiekapitalen med mere end 50% eller radighed over mere end 50% af
stemmerettighedernelz. Blot én af betingelserne er opfyldt foreligger der bestemmmende
indflydelse.

| bestemmelserne for transfer pricing ligger det implicit, at der foreligger de-jure kontrol,
altsa en vaegtning af, om de objektive krav til aktiekapital og stemmerettigheder er opfyldt.
Bestemmelsen i Ligningsloven omfatter kun finansiel kontrol. Familiemaessige
interessesammenfald er omfattet af Ligningslovens § 16 H, stk. 2. Lovgivningen omtaler ikke
tilfaelde hvor de facto-kontrol foreligger og det ma derfor antages ikke at vaere omfattet. Det
var tidligere geeldende efter SEL § 12 gjorde det muligt at medtage situationer hvor de facto-
kontrol forela™. Der var ikke krav om at udenlandske selskaber skulle kontrollere mere end

50% af stemmerne/aktierne.

Som tidligere naevnt har strukturen i f.eks. kapitalfonde medfgrt, at
stemmerettigheder/ejerandele skal medregnes nar der foreligger aftale om udgvelse af
feelles bestemmende indflydelse. Pa omrader hvor der ikke er selskabsretlig lovgivning er
selskabsaftalen m.v. grundlaget for den Igbende regulering af selskabsdeltagernes indbyrdes
forhold. Det er normalt ogsa det afggrende retsgrundlag i forhold til omverden,

medkontrahenter og skattemyndigheder.

21182, stk. 2
13 Jakob Bundgaard & Jens Wittendorff "Armslangdeprincippet og Transfer Pricing", s. 59
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Kontrol - aktiekapital
21

Moder
65%
N
Datter A 35%
30%
N
Datter B .

Kilde: Egen tilvirkning.

Ovenstaende eksempel viser bade direkte og indirekte kontrol over aktiekapital. Moder har
direkte kontrol over datter A (65%) og indirekte kontrol over datter B i form af ejerandelen
af aktiekapitalen som i ovenstaende tilfeelde udggr 54,5%.

Eksemplet kunne ogsa have vaeret illustreret med besiddelse af stemmerettigheder eller en

kombination af stemmerettigheder og ejerandel.

| opggrelsen ser man bort fra samt stemmerettigheder, som alene er erhvervet ved

sikkerhed i aktier, jf. KGL § 4, stk. 2.

Hvis SKAT vurdere, at de koncerninterne transaktioner ikke er sket pa armlaengdevilkar, skal
selskabet kunne dokumentere prisfastsaettelser, handelsvilkar, forretningsstrategier mv. for
at underbygge en begrundelse for samhandlen. Kan denne form for dokumentation ikke
tilvejebringes har skattemyndighederne bemyndigelse til at foretage en sk@gnsmaessig

ansattelse af indkomsten i henhold til SKL § 5, stk. 3.

Armlaengdeprgven skal altid foretages pa transaktionstidspunktet. En transaktion foretaget

for eksempelvis 4 ar siden, der pa davaerende tidspunkt opfyldte dokumentationskravene, vil



Transfer Pricing - dokumentation i Danmark og EU

muligvis ikke kunne opfylde kravene til dokumentationen hvis transaktionen var foretaget i
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dag.

2.5 Korrektionsmuligheder

Lovgivningen hjemler mulighed for korrektion af forkert fastsatte interne afregningspriser.

Der er mulighed for at kunne foretage to typer af korrektioner, disse er
dispositionskorrektioner og vilkarskorrektioner. Skattemyndighederne har mulighed for, at
foretage disse korrektioner safremt de paviser at der ikke er handlet pa markedsvilkar

mellem de forbundne parter.

Dispositionskorrektioner er en korrektion foretaget pa baggrund af dispositionens indhold,
det er forholdet rette indkomstmodtager eller omkostningsbarer som udlgser korrektionen.

Korrektionen udfgres for, at allokere indkomsten eller omkostningen hen til rette enhed.

Vilkarskorrektionen bestar af korrektion af de underliggende vilkar for transaktionen, hvilket
er begrundet i en transfer pricing synsvinkel. Det vil sige, at de i transaktionen oprindeligt
anvendte priser ikke er i overensstemmelse med armslaengdeprincippet. Det retslige indhold
af dispositionen skeles der ikke til i forbindelse med korrektionen, der korrigeres
udelukkende for de faktiske vilkar, eksempelvis samhandlens aftalte prisvilkar.

Med andre ord sa er vilkarskorrektionens formal at omfordele indkomsten mellem de
involverede parter i transaktionen, hvorimod en dispositionskorrektion skaber en indkomst

eller en omkostning hos én af de involverede parter™,

2.5.1 Primeere og sekundaere korrektioner

Hvis skattemyndighederne foretager korrektion af et selskabs indkomst pa baggrund af, at
den interne handel mellem interesseforbundne parter ikke er foregdaet pa armslaengde
vilkar, betegner man denne korrektion som en primaer korrektion. Korrektionens formal er,

at neutralisere den fordel som det pagzldende koncernselskab har opnaet i form af

14 Jan Pedersen: "Transfer Pricing - i international skatteretlig belysning”, s. 38



Transfer Pricing - dokumentation i Danmark og EU

fordelagtige interne afregningspriser og dermed stille selskabet som var der handlet pa
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markedsvilkar.

En korrektion kan eksempelvis blive udlgst af, at der er handlet til afregningspriser som har
haft til formal enten at forhgje eller formindske et selskabs indkomst. Indkomsten korrigeres
hos den part som har opnaet en fordel, som ikke ville veere fremkommet ved handel mellem

uafhaengige parter. Oftest er de primaere korrektioner indkomstforhgjelser.

Fristen for fremsendelse af varsel om den primaere korrektion er 1. maj i det sjette ar efter
udlgbet af det pdagaldende indkomstar. Det betyder, at korrektioner vedrgrende

indkomstaret 2008 skal vare varslet senest 1. maj 2014,

For at koncernen samlet set ikke skal stilles ringere ved gennemfgrsel af den primaere
korrektion kan selskabet anmode skattemyndighederne i den samhandlende (modstdende)
parts land om, at foretage en korresponderende korrektion med en tilsvarende
indkomstnedszettelse og dermed undga en dobbeltbeskatning. OECD MDO Art 9.2 omtaler
dette. Den korresponderende lands skattemyndigheder skal naturligvis veere enige i de
anvendte armslaengde vilkar og transfer pricing metoder som er anvendt til beregning af

korrektionen for dermed at anerkende korrektionen.

Det sker i sjeldne tilfelde at den korresponderende korrektion er positiv, men det kan

forekomme at den primeere korrektion er en indkomstnedseettelse.

For at der kan gennemfgres forhgjelser af indkomsten er det en forudsaetning, at disse er
skattepligtige og vaesentlige’®. Dette understreges ogsa af de sakaldte oliedomme, hvor
skattemyndighedernes korrektioner til den skattepligtige indkomst blev tilsidesat af
domstolene, da disse ikke vurderede, at der var en vaesentlig forskel mellem den selvangivne
indkomst og den armsleengdeberegnede indkomst, jf. TfS 1987, 60@, Texaco A/S. Dansk
skatteret angiver ingen mindstekrav til stgrrelsen af en korrektion, dog ma det pa baggrund

af retspraksis antages at der implicit foreligger et sadant.

1> Skatteforvaltningsloven § 26, stk. 5
16 Jan Pedersen & Jens Wittendorff "Armslangdeprincippet & Transfer Pricing” s. 88
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2.5.2 Sekundzere korrektioner og omggrelser

En primaer korrektion igangsaetter en raekke af efterfglgende korrektioner, bade nationalt og
internationalt. Bade de korresponderende korrektioner og de sekundaere korrektioner er

resultatet af den primeaere.

Nar der foretages en primaer og en korresponderende korrektion hos to selskaber, vil dette
medvirke til, at der vil fremkomme en forskel mellem det driftspgkonomiske og det
skattemaessige resultat og status posterne. En sekundaer korrektion er en skattemaessig

korrektion'” som fglger af dette misforhold.
Forskellen er et udtryk for den veerdioverfgrsel der er sket mellem de implicerede selskaber.
Hvorvidt denne overfgrsel af vaerdier har affgdt andre skattemaessige problemstillinger er

spgrgsmalet.

Problemstillingen kan eksempelvis illustreres saledes:

~ Selskab A

Betallgz)g Kr (beliggende
i udlandet)
Selskab B
(beliggende Varer

i Danmark) _

17 Jan Pedersen " Transfer Pricing - i international skatteretlig belysning" s. 281
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Primaer korrektion hos selskab A +100

(armslangdepris vurderet til kr. 200 af udl. skattemyndighed)
Samlet indtaegt i udlandet kr. 200

Korresponderende korrektion hos selskab B -100

(DK skattemyndigheder er enige i korrektion af
armslangdepris pa kr. 200)
Samlet fradrag i Danmark kr. 200

Sekundar korrektion +100

Skattepligtigt tilskud, udbytte, 1an mv (da betaling kun udgegr
kr. 100)

Total +100

Selskab A saelger varer til selskab B for kr. 100 og er beliggende i udlandet, selskab B betaler

selskab A kr. 100 og er beliggende i Danmark.

Herefter vurderer udenlandsk skattemyndighed, at armlaengde prisen pa varerne hos selskab
A er kr. 200 og foretager herefter en primaer korrektion pa kr. 100. Indtaegten i udlandet hos

selskab a er herefter forgget til kr. 200.

De danske skattemyndigheder er enige i betragtningen om, at armlaengdeprisen pa varerne
er kr. 200, foretages der en korresponderende korrektion hos selskab B pa kr. 100 og det

samlede fradrag er dermed kr. 200 hos selskab B.

Den primaere korrektion pa + 100 og den korresponderende korrektion pa -100 udligner
herefter hinanden. Den reelle varehandel har kun veeret pa kr. 100, men det danske selskab
har opnaet fradrag pa kr. 200 i forbindelse med den udfgrte korrektion. Dette betyder, at
det driftsskonomiske fradrag er kr. 100 og det skattemaessige fradrag er kr. 200, altsa en

forskel pa kr. 100 som ikke er betalt til selskab A.
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Fordelen i form af fradraget pa de 100 kr. kan eksempelvis blive betragtet som et
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skattepligtigt tilskud, udbytte, Ian mv. Dette er den sekundaere korrektion (i visse tilfaelde er

tilskud mellem sambeskattede selskaber skattefri i henhold til lov 343 af 18/4 2007).

For at undga en dobbeltbeskatning i den pagaeldende situation kan selskab B forpligte sig til,
efter LL § 2 stk. 5, at foretage en betalingskorrektion. Ved foretagelse af
betalingskorrektionen bringes de skattemaessige og faktiske forhold i overensstemmelse

med hinanden.

Formalet med den primare og korresponderende korrektion er, at veere
indkomstfordelende selskaberne imellem i koncernen, hvorimod den sekundaere korrektion
ofte er indkomstskabende for koncernen da den opheever effekten af en korresponderende
korrektion. Dette strider mod ideen om transfer pricing princippet, som har til formal at

regulere intern omsaetning, og hermed beskatningen heraf, op pa et armslangdeniveau.

Hvis der er tale om samhandel mellem s@sterselskaber, kan der forekomme tilfeelde hvor der
er tale om triplebeskatning ved foretagelse af en sekundaer korrektion. Eksempelvis hvis
moderselskabet har fastlagt samhandelsvilkarene for datterselskaberne i koncernen, og
disse ikke er pa markedsvilkar, vil triplebeskatning forekomme nar der foretages sekundaere

korrektioner.

Omggdrelse

Ligningslovens § 2, stk. 5 foreskriver, at man ved at forpligte sig til, at foretage en
betalingskorrektion i overensstemmelse med den primzre og den korresponderende
korrektion, kan undga den sekundaere korrektion. Det vil sige, at man tilbagebetaler de
gkonomiske fordele de oprindeligt foretagne transaktioner har medfgrt. Dermed bringes de

faktisk forhold i overensstemmelse med de skattemaessige.

Tager vi udgangspunkt i ovenstaende eksempel hvor selskab 2 kgber varer for kr. 100 men i
form af korrektionen har opnadet fradrag for kr. 200, ses det at der er afvigelse mellem de
faktiske og de skattemaessige forhold med kr. 100. Ved at foretage betalingskorrektionen af

kr. 100 vil der veere overensstemmelse mellem de faktiske og skattemaessige forhold.
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Det er en forudseetning, at betalingskorrektionen knytter sig til en transfer pricing
korrektion. | TfS 2001, 769 afviste skattemyndighederne, at godkende en betalingskorrektion

idet de gkonomiske transaktioner ikke var omfattet af LL § 2, stk. 1.

Safremt et selskab har forpligtet sig til at foretage en betalingskorrektion, men som enten
ikke kan eller vil foretage den, kan der opsta en masse fglgesituationer. Det vil veere uden for

denne opgaves rekkevidde at inddrage de heraf afledte dispositioner heri.

2.6 Foraldelsesregler

Bestemmelserne omkring foraeldelsesfrister blev ved lov 427 af 6. juni 2005 flyttet fra den
dagaldende skattestyrelseslov (SSL) , som blev ophaevet fra og med 1. november 2005, over
i skatteforvaltningsloven (SFL). Det blev i samme moment vedtaget, at der ikke laengere
skulle gzlde en forzeldelsesfrist pa transfer pricing korresponderende korrektioner affgdt af
primaere korrektioner foretages af udenlandske skattemyndigheder, safremt de danske
myndigheder anerkender korrektionen i SFL § 27, stk 1, nr. 4.

SFL § 26, stk. 1 dikterer, at varsel om indkomstaendringer skal udsendes senest 1. maj i det
fierde ar efter indkomstarets udlgb og ansaettelser kan ikke foretages efter 1. august i
samme indkomstar. | henhold til SFL § 26, stk. 5 gaelder der for kontrollerede transaktioner
en forlaenget frist pa yderligere 2 ar, saledes at agterskrivelser og afggrelser skal udsendes

inden udgangen af det sjette ar efter indkomstaret udigb.

Baggrunden for den forleengede ligningsfrist i transfer pricing sagerne skal sgges i det
omfattende og tidskreevende arbejde, det er for skattemyndighederne at fgre disse sager.
Det kraever et grundigt kendskab til de pagaeldende selskaber for, at kunne fastsette de
korrekte interne afregningspriser. De skal have et indblik i organisationens opbygning og

struktur, strategier, gkonomiske forhold, placering af risici mv.
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3 OECD Transfer Pricing Guidelines for Multinational Enterprises )8

OECD udgav i 1995 Transfer Pricing Guidelines for Multinational Enterprises and Tax
Administrations, bade den danske og andre landes lovgivning pa transfer pricing omradet er
blevet dannet under pavirkning af denne publikation. Retningslinjerne er blevet dannet pa
baggrund af en raekke rapporter om emnet, som er blevet udarbejdet pa tidligere
tidspunkter. Rapporten er blevet yderligere udvidet med afsnit i 1996 og 1997.

Det forventes, at OECD i 2010/11 vil offentligggre en revideret udgave af deres transfer

pricing guidelines.

Retningslinjerne laegger op til en ensretning af beskatningen af internationale koncerner i
medlemslandene for at undga dobbeltbeskatning. OECD har ligeledes udgivet en
modeldobbeltbeskatningsoverenskomst som det ogsa anbefales medlemslandende at fglge.
Ikke alle medlemslande fglger retningslinjerne 100% i praksis, ligesom
dokumentationskravene til en transfer pricing dokumentation er forskellige landene
imellem. EU's Joint Transfer Pricing Forum har udarbejdet et adfaerdskodeks pa omradet, se

herom i afsnit 5.2.

OECDs Transfer Pricing Guidelines beskriver armslangdeprincippet, prisfastsaettelses
metoderne, mulighederne for korrektioner for at undga dobbeltbeskatning,
dokumentationskrav, immaterielle rettigheder/goodwill/patenter, koncerninterne services

og omkostningsfordelingsaftaler (Cost Contribution Agreements) mv.

Transfer pricing princippet kan udledes ud fra bestemmelserne i Statsskattelovens § 4-6
omkring princippet om rette indkomstmodtager'®. Skattemyndighederne har ud fra disse
befgjelse til belgpbsmaessigt, at kunne korrigere vilkar for samhandlen mellem

koncernforbundne parter.

'8 Aage Michelsen *International skatteret" s. 372
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29

Guidelines®. Disse angiver 5 anerkendte metoder til prisfastsaettelse armslangde priserne

pa de koncerninterne transaktioner.

Nedenfor er de prisfastsaettelsesmetoder OECDs retningslinjer anbefaler benyttet
gennemgaet. Metoderne kan opdeles i transaktionsbaserede metoder og avancebaserede
metoder, feelles for alle metoderne er, at der skal prisfastsaettes ud fra data samlet fra

sammenlignelige uafhaengige transaktioner.

De fem metoder er:

Den frie markedsprismetode (Comparable uncontrolled price method (CUP))
Videresalgsmetoden (Resale price Method)
Kostpris plus fastsat avancemetode (Cost Plus method)

Avancefordelingsmetode (Profit split method)

ARSI e

Den transaktionsbestemte nettoavancemetode (Transactional net margin method

(TNMM))

Metode 1-3 er de traditionelle transaktionsbestemte metoder og metode 4-5 er

transaktionsbestemt avancemetoder.

OECD har rangordnet metoderne saledes, at det bgr tilstraebes at bruge en sa hgjt
rangerende metode som muligt. De mest accepterede og muligvis bedste metoder er
saledes de traditionelle transaktionsbestemte metoder® og de mindre gode metoder er de
transaktionsbestemte avancemetoder. OECD er i aejeblikket ved at gennemga metoderne og
der synes at blive lagt stgrre vaegt pa metodernes egnethed end det metodehieraki som

omtales i OECDs transfer pricing guidelines.

Metoderne adskiller sig ved at hente informationerne til brug for prisfastsaettelsen fra

forskellige steder i resultatopggrelsen. Afregningsprisen bruges som udgangspunkt i den frie

19 Ligningsvejledningen afsnit S.1. 2.7.
20 Jakob Bundgaard & Jens Wittendorff "Armlangdeprincippet og Transfer Pricing”, s. 149
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afsaet i bruttoavancen. Avancefordelings- og den transaktionsbestemte nettoavancemetode

bruger resultat af primaer drift som sammenligningsgrundlag.

Jo laengere ned i resultatopggrelsen man beveaeger sig, des mere st@j kan der forekomme,
som der skal korrigeres for at fremkomme til et fornuftigt sammenligningsgrundlag. Det skal
blandt andet sikres, at samme regnskabsprincipper er fulgt i forbindelse med klassificering af
omkostninger og bogfgringen heraf foretages pa samme poster i

sammenligningsvirksomheden som i egen virksomhed.

Andre metoder accepteres ogsa safremt disse er veldokumenterede og pa armslaengdevilkar

og ingen af de 5 anbefalede metoder finder anvendelse.

3.1 De traditionelle transaktionsbestemte metoder

De traditionelle transaktionsbestemte metoder er seerligt velegnede til brug for
armsleengdeanalyser i af salgsselskaber, da metoden tager udgangspunkt i en direkte
sammenlignelig markedspris. Det forudsaettes, at transaktionerne er sammenlignelige eller
at der ved foretagelse af korrektioner kan kommes frem til et acceptabelt
sammenligningsgrundlag. Det kan vaere faktorer sdsom patent, varemaerke, garantiperioder,
valutaforhold eller markedsforhold, der pavirker den interne pris i den ene eller anden

retning, og der skal selvfglgelig korrigeres herfor.

Der er mulighed for at foretage "eksterne sammenligninger"?! hvilket betyder, at prisen kan
fastsaettes ud fra en eller anden form for offentlig fastlagt notering, hvilket eksempelvis ggr
sig geldende med oliepriser, eller hvis prisen svarer til at den var blevet handlet mellem
uafhangige parter. Denne pris vil vaere direkte sammenlignelig med den interne

afregningspris en koncern har anvendt pa en tilsvarende ydelse eller vare.

2! Jan Pedersen "Transfer Pricing - i international skatteretlig belysning", s. 197
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Der kan saledes ogsa foretages "interne sammenligninger"““. Dette kan lade sig ggre i
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situationer hvor koncernen szlger den samme vare eller ydelse bade internt og eksternt. |
dette tilfeelde vil man kunne anvende den eksterne salgspris som sammenligningsgrundlag
for den interne afregningspris. Det er ikke tilladt at sammenligne over til andre koncerners

interne afregningspriser.

Der skal udfgres en sammenligneligheds analyse for at kunne vurdere, om transaktionerne

er sammenlignelige, se neermere herom i afsnittet omhandlende dokumentationspligt.

3.1.1 Den frie markedsprismetode (CUP-metoden)

Den frie markedspris metode anvender som benaevnt markedspriserne pa transaktionerne
mellem uafhaengige parter til sammenligning med priserne pa tilsvarende kontrollerede
transaktioner. Det er naturligvis en forudszetning, at der foreligger et
sammenligningsgrundlag med hensyn til transaktionstypen, betingelser, vilkar og valget af

uafhaengig virksomhed, eller at ngdvendige korrektioner er foretaget.

Det forudsaettes i anvendelsen af metoden, at der er stor sammenlignelighed mellem
produkterne eller ydelserne. Der ma ikke vaere forskelle som kan afspejle praeferencer
produkterne i mellem, som sa afspejler sig pa prisen. Metoden vil typisk kunne benyttes for

standardvarer pa et homogent marked.

Det vil naturligvis vaere at foretraekke, at kunne fremfinde sammenlignelige transaktioner
hvis en vare eller ydelse sxlges savel internt som eksternt. Det vil reducere behovet for

justeringer.

Det har i praksis vist sig naesten umuligt at benytte metoden?®®. Dog er der visse brabcher
hvor samhandlen sker pa baggrund af listepriser savel koncerninternt og eksternt ud af
koncernen. Udfordringen bestar i at foretage justeringer for forskelle i leveringsbetingelser,

maengder mv.

22 Jan Pedersen "Transfer Pricing - i international skatteretlig belysning", s. 197
%% Ernest & Young "Afregningspriser i koncernforhold" s.18



Transfer Pricing - dokumentation i Danmark og EU

32

3.1.2 Videresalgsprismetoden (resale price metoden)

Denne metode bruger markedsprisen for videresalg som udgangspunkt, herfra fratraekkes en

passende bruttoavance for herefter at have fundet en armslaengdepris.

Avancen fastseettes ud fra de funktioner og risici der er i den videresalgende koncern.
Avancen skal daekke salgs- og andre kapacitetsomkostninger som virksomheden har, samt

fortjenesten i forbindelse med salget af varerne eller ydelserne.

Metoden er iseer velegnet til brug for salgsselskaber eller distributionsselskaber, som ikke

tilfgrer varen eller ydelsen nogen vaesentlig mervaerdi for videresalget.

Primaert sammenlignes der ikke pa varernes egenskaber, men naermere pa de funktioner og
risici der indgar i transaktionen. Dog er det mere optimalt safremt varerne er nogenlunde

identiske.

Der kan ogsa ved brug af denne metode foretages justeringer for, at opna et bedre

sammenligningsgrundlag mellem transaktionerne.

De vigtigste kriterier for sammenligneligheden er funktioner, risici og kontraktvilkar 2,

Metoden bruges ofte i salgsselskaber.

3.1.3 Kostpris plus fastsat avancemetoden (cost plus metoden)

Varens kostpris inklusiv direkte og indirekte produktionsomkostninger tillagt en
markedsmaessig fastsat avance, svarende til den avance der ville vaere opndet mellem

uafheengige parter, er udgangspunktet for denne metode.

Mark-up procenten eller procenttilleegget beregnes pa baggrund af omkostningerne, bade

de indirekte og direkte produktionsomkostninger, samt fortjenesten pa en uafhaengig

24 Jakob Bundgaard & Jens Wittendorff "Armslangdeprincippet og Transfer Pricing"”, s. 151
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beregnede avance blive relativt stgrre.

Metoden anvendes i produktions- og serviceselskaber, som leverer varer og tjenesteydelser
til koncernforbundne selskaber. Oftest har det seelgende selskab en lille gkonomisk risiko,
har ikke foretaget omkostningskraevende investeringer og der er ingen eller ringe usikkerhed

omkring betaling af varen eller tjenesteydelsen.

Ogsa i denne metode er de vigtigste kriterier for sammenligneligheden funktioner, risici og

kontraktvilkdr®. Metoden bruge ofte ved kontraktproduktion og kontraktforskning.

3.2 De transaktionsbestemte avancemetoder

OECD anbefaler de traditionelle transaktionsbestemte metoder som vaerende de primaere
metoder til fastseettelsen af armsleengde priserne. De resultatbaserede metoder anbefales
som "sekundare" metoder, hvilket vil sige at vis ingen af de traditionelle
transaktionsbestemte metoder finder anvendelse” kan disse anvendes. Metoderne

betegnes ogsa som "den fjerde metode" eller som "andre metoder".

3.2.1 Avancefordelingsmetoden (profit split metoden)

Som navnet angiver deler denne metode den samlede nettoavance pa en kontrolleret
transaktion mellem de involverede koncernselskaber. Fordelingen sker ud fra hvad
uafhaengige parter ville have opnaet ved en tilsvarende transaktion, altsa foretaget pa

markedsvilkar.
Metoden anbefales ved transaktioner der er sa integrerede, at de ikke kan vurderes separat
eller hvis begge parter besidder immaterielle aktiver, der ikke kan testes (sakaldte "non-

benchmark" aktiver).

Avancen fordeles oftest ud fra en bidragsanalyse eller en residualanalyse.

% Jakob Bundgaard & Jens Wittendorff "Armslangdeprincippet og Transfer Pricing”, s. 153
%6 OECD Transfer Pricing Guidelines 1995, kapitel 111, afsnit 3.1
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Bidragsanalysen fordeler nettoresultatet mellem selskaberne ud fra hvilke risici de har
pataget sig, hvilke funktioner de har udfgrt og hvilke aktiver de besidder. Avancen fordeles

herefter relativt ud fra hvor meget der bidrages med af ovennaevnte.

Residualanalysen foretages i to step. Fgrste step bestar i at tildele selskaberne profit
svarende til hvad de ville ha opndet hvis de havde handlet ved almindelige markedsforhold,
og derefter fordeles det resterende overskud ud fra hvad selskaberne eventuelt har bidraget

med af eksempelvis immaterielle aktiver og lignende.

Da metoden tager udgangspunkt i hvad den markedsbestemte normalavance for en type af
transaktioner, kan den med fordel bruges i situationer hvor der ikke kan findes direkte

sammenlignelige transaktioner mellem uafhaengige parter.

Der skal foretages segmentering af balance og resultatopggrelse hvis der er andre typer af

transaktioner end dem som sg@ges undersggt ved hjeelp af profit split-metoden.

En styrke ved metoden er at den ikke er afthangig af tilstedevaerelsen af sammenlignelige
uafhaengige transaktioner, samt at det er usandsynligt at nogen af de afhaengige parter vil fa
en avance der er ekstrem pa den ene eller anden made, da det er begge parter der er
vurderet. Ulempen kommer ved vurdering af i hvilken grad parterne skal dele

residualresultatet. Tilsvarende kan der veere uenighed om metoden skal anvendes.

3.2.2 Transaktionsbestemt nettoavance-metoden (transactional net margin-
metoden)

For at fastseette armsleengde nettoavancen for koncernforbundne selskaber anvendes
nettoavancen for sammenlignelige uafhangige transaktioner for selskaber med tilsvarende

funktioner og risici.

De primaere sammenligningsfaktorer i metoden er funktioner og risici. Dog er metoden

mindre fglsom overfor forskelle i funktioner og risici, da der i modsatning til videresalgs- og
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bruttoavanceniveau.

Der skal veere en hvis overensstemmelse mellem de sammenlignelige selskabers branche,

markeder og lignende for at fa det bedst mulige sammenligningsgrundlag.

Der kan foretages justeringer for at tilpasse til et bedre sammenligningsgrundlag og det
tilrddes, at benytte data og intervaller for flere ar eller perioder for at mindske usikkerheden

pa det indsamlede materiale.

Denne metode er velegnet til produktions-, salgs- og serviceselskaber med lav risiko og

begreensede funktioner.

3.3 Dokumentationskrav

Danmark var et af de fgrste europaeiske lande der indfgrte et dokumentationskrav for
virksomhederne.

OECD angiver nogle retningslinjer for udarbejdelsen af en dokumentation i kapital 5i OECD's
Transfer Pricing Guidelines. Retningslinjerne skal tjene til formal for bade skatteyder og

skattemyndighed.

Pligten til at udarbejde en dokumentation og udformningen heraf, afhaenger af hvem der har
bevisbyrden i de respektive lande. Oftest er det skattemyndigheden der har bevisbyrden.
Udformningen af dokumentationen bgr vaere af en sadan standard, at skattemyndighederne
ud fra denne kan vurdere hvorvidt de kontrollerede transaktioner er sket ud fra et
armslaengde princip.

| tilfeelde af manglende eller mangelfuld dokumentation kan bevisbyrden endog skifte

saledes, at det er skatteyder der skal Igfte den.

Virksomhederne forventes at have en skriftlig dokumentation for anvendelsen af
armslangdepriser og vilkar.

Den skriftlige dokumentation skal vaere blandt andet indeholde:
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Beskrivelse af virksomhedens tiltag for indfgrsel af armslaengdeprincippet
Hvilket datagrundlag er princippet valgt efter
Hvilke faktorer er overvejet

Hvilke metoder er benyttet

Den relevante information og dokumentation skal vurderes fra virksomhed til virksomhed ud

fra den konkrete situation. OECD anbefaler, at fglgende bliver omtalt i dokumentationen:

Struktur, ejerandel mv. pa de koncerninterne selskaber som der handles med
Transaktionstyperne, kontrakter og vilkar i gvrigt

Omfanget af transaktionerne

Fordeling af funktioner, produktion, markedsfgring mv.

Sammenlignelige uafhangige transaktioner

Forretningsstrategier og prispolitikker

Seerlige forhold som ggr sig geeldende ved prisfastsaettelse, sd som gennemtraengning
pa nye markeder

Risikofordeling

Det forventes, at virksomhederne laegger en rimelig indsats i udarbejdelse af

dokumentationen. Dog skal der ikke afholdes uforholdsmaessigt store omkostninger til

udarbejdelsen af dokumentationen.

3.4 Andre forhold

For at undga og Igse transfer pricing sager har OECD udarbejdet nogle administrative tiltag

som alternativt kan benyttes. Disse tiltag er beskrevet i Transfer Pricing Guidelines kapitel 4.

Disse tiltag er:

Safe Harbours
Advance Pricing Agreements (APA)

Mutual Agreements
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3.4.1 Safe Harbours

Ved at holde sig inden for rammerne af en pa forhand fastlagt interval, hvori for eksempel
internomsaetningen kan bevaege sig, kan skatteyderen undga at skattemyndighederne vil

foretage korrektion heraf.

En safe harbour ma ikke forveksles med en advance pricing agreement, se herom i afsnit
3.4.2, idet en safe harbour er en generel og almindelig godkendelse fastsat ved retsforskrift

hvor en advance pricing agreement er en individuel aftale.

Holland havde f.eks. Safe Harbours med hensyn til godkendelse af renten pa indlan til

Holland, men Holland blev "bedt" om at fjerne disse retningslinjer for rentens stgrrelse.

OECD frarader i deres Guidelines s. IV 33 brugen af disse aftaler, derfor bliver emnet ikke

bergrt yderligere.

3.4.2 Advance Pricing Agreement (APA)

En Advance Pricing Agreement (APA) er en pa forhand indgaet aftale mellem
skattemyndighederne i de involverede lande og skatteyderen om metoder og principper for
koncernens kommende interne transaktioner. Aftalen indgas individuelt mellem
skatteyderen og skattemyndigheden i et eller flere lande, for at undga dobbeltbeskatning af

koncernindkomsten. | gjeblikket har SKAT ca 12 igangvaerende APA forhandlinger.

Det er vaesentligt, at armsleengde princippet i aftalen er geeldende bade pa aftaletidspunktet
og anvendelsestidspunktet. En APA har normalt en varighed pa 3-5 ar og kan have
tilbagevirkende kraft til tidspunktet for indsendelse af ansggningen. Har selskabets
kontrollerede transaktioner og de faktiske forhold ikke afveget vaesentligt fra de i aftalen
sakaldte "critical assumptions" beskrevne og stadig er i overensstemmelse med armslaengde

princippet, kan aftalen i disse tilfeelde udvides til ogsa at omfatte disse ar. Szerligt i den
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APA'en.

Selskabet bgr i god tid inden udlgbet af APA'en anmode om, at fa denne fornyet. Det vil i
denne situation ikke vaere ngdvendigt, at levere samme mangde af information som ved

indsendelse af den oprindelige ansggning.

Normalt skal selskabet udarbejde en arlig rapport til skattemyndighederne indeholdende
beskrivelser af de realiserede resultater og gvrige oplysninger, som ggr det muligt for SKAT
at bedgmme hvorvidt de i aftalen angivne betingelser og forudsaetninger der forela ved

aftalens indgaelse er overholdt.

Har en koncern indgaet denne type af aftaler skal det oplyses i dokumentationen. En APA er
en forhandsbesked og er ikke at forveksle med en forhandsgodkendelse. Ligesom den ikke
afskaerer skattemyndighederne fra at foretage en skatterevision, dog vil revisionen oftest i
disse tilfaelde blive begraenset til kontrol af de underliggende betingelser i den indgaede

APA.

3.4.3 Mutual Agreement Procedure

En mutual agreement er en gensidig forhandling mellem to eller flere landes
skattemyndigheder for at undga dobbeltbeskatning af en koncerns indkomst. Indledningen
af aftaleproceduren forudsaetter, at der er indgaet en dobbeltbeskatningsoverenskomst
mellem de to stater, samt at denne overenskomst indeholder en bestemmelse svarende til
art. 25 stk. 1 og 2 i OECD's modelbeskatningsoverenskomst hvori aftaleproceduren er

hjemlet. | gjeblikket har SKAT ca. 35 igangveerende MAP-forhandlinger.

Der er i OECD's modelbeskatningsoverenskomst art. 9 angivet et andet kontrolbegreb om

bestemmende indflydelse end det der er angiveti LL § 2 og SKL § 3 B.
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e Danmark har indgdet en dobbeltbeskatningsoverenskomst med et land som anvender en
anden definition af bestemmende indflydelse end den danske

e 0g at overenskomsten indeholder en bestemmelse om gensidig aftaleprocedure

er Danmark forpligtet til at indga i en gensidig aftaleforhandling og foretage en
korresponderende nedsazttelse, selvom kontrolbegrebet ikke er opfyldt efter de danske

regler.

Forhandlingen indledes i tilfeelde af, at der eksempelvis er foretaget en primaer korrektion i
udlandet og den skatteansattende danske myndighed ikke er enig i den korresponderende
korrektion. | Danmark indledes forhandlingerne efter henvendelse fra Kontoret for
International Selskabsbeskatning (TP-kontoret), som efter en gennemgang af sagen indleder
forhandlingerne hvis de er uenige i ansaettelsen af korrektionen. Sagen kan indbringes af
begge de involverede parter i de stater de er hjemhgrende. Det skal ske senest 3 ar efter
modtagelsen af den primaere korrektion, hvilket i Danmark vil sige fra modtagelsen af

skattemyndighedernes afggrelse?’.

Mutual agreement proceduren forpligter ikke de involverede landes skattemyndigheder til at
na til enighed, de er derimod forpligtede til at forsgge at na frem til en Igsning med henblik
pa at mindske eller helt at undga en dobbeltbeskatning jf. OECDs Transfer Pricing Guidelines

kap 1V, afsnit i og artikel 25 i OECD's dobbeltbeskatningsoverenskomst.

3.4.4 "Set offs" - modregning

En "set off" er en aftalt modregning af interne transaktioner mellem de forbundne parter
hvor armslaengdeprincippet fraviges, men hvor modregningen forhindrer en transfer pricing

korrektion af den interne omsatning.

2" Anders Oreby Hansen & Peter Andersen “Transfer Pricing i Praksis", s. 238
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Eksempel pa "set off":
Selskab 1 salger én type varer til selskab 2 til reducerede priser og samtidig seelger selskab 2
en anden type varer til selskab 1 ligeledes til reducerede priser. Prisreduktionen hos begge

selskaber udligner hinanden sa der ikke forekommer en transfer pricing korrektion.

Disse koncerninterne transaktioner gar begge veje og dermed udlignes eller reduceres den

samlede indkomstoverfgrsel ved modregningen.

Disse modregninger anerkendes bade nationalt og internationalt. Dog er det er krav, at disse

"set off" aftaler er veldokumenterede og er baseret pa og resulterer i armslaengdevilkar?.

3.5 Omkostningsfordelingsaftaler - Cost Contribution Arrangements (CCA)
En omkostningsfordelingsaftale er en aftale som indgas mellem to eller flere
koncernforbundne selskaber om fordeling af omkostninger og gkonomisk risiko ved for
eksempel samarbejde omkring forsknings- og udviklingsaktiviteter. Det afggrende er at

omkostningsfordelingsaftalen daekker over en fzelles aktivitet, facilitet eller lignende.

Typisk aftales det samtidig med aftalens indgaelse hvorledes en eventuel fremtidig
indtjening skal fordeles mellem parterne. Denne del skal veere proportionel med andelen af

omkostningerne.

28 Jan Pedersen "Transfer Pricing - i international skatteretlig belysning”, s. 269
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Der er hverken i Bekendtggrelse nr. 42 af 24. januar 2006 eller i
dokumentationsvejledningen  udsendt af SKAT oplistet nogen formkrav for

dokumentationen, dog skal den som minimum indeholde fglgende dele:

Beskrivelse af koncernen
Beskrivelse af de koncerninterne transaktioner
Funktions- og risikoanalyse

Sammenlignelighedsanalyse

ARSI A e

Skriftlige aftaler, herunder omkostningsfordelingsaftaler og aftaler indgaet med

andre landes myndigheder

Dokumentationen kan ud fra ovenstdende punkter opdeles i tre hoveddele. Punkt 1-3 bestar
af en beskrivende karakter, punkt 4 er den reelle transfer pricing analyse og punkt 5 er

beskrivelse af indgaede aftaler.

Forste del af dokumentationen har til formal at beskrive selskabet, de kontrollerede
transaktioner samt andre relevante faktorer. Herefter kommer den egentlige transfer pricing
analyse. Det er pa baggrund af beskrivelsen i fgrste del, at der findes sammenlignelige
uafhaengige transaktioner til brug for, at finde den prisfastsaettelsesmetode til de
kontrollerede transaktioner som er mest hensigtsmaessig for selskabet.

Sidste del af dokumentationen indeholder en beskrivelse af internt og eksterne indgaede
skriftlige aftaler. Der skal vaere en beskrivelse af de koncerninterne aftaler der er indgaet for
vilkar, prisfastseettelse af de kontrollerede transaktioner og omkostningsfordelingsaftaler.
Ligesom eventuelle aftaler med udenlandske skattemyndigheder skal omfattes af

beskrivelsen.
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4.1 Beskrivelse af koncernen 42
Dokumentationen skal indeholde en omfattende beskrivelse af koncernen i henhold til
dokumentationsbekendtggrelsens § 4. Denne beskrivelse skal vaere pa bred som muligt, og
formalet er at give skattemyndighederne et overblik over koncernens struktur, og dermed
bedre kunne vurdere sammenligneligheden med en tilsvarende koncerns uafhaengige

transaktioner.

Folgende omrader skal indeholdes i beskrivelsen:

e generel beskrivelse af koncernen og de forretningsmaessige aktiviteter

e juridisk og organisatorisk struktur

e gkonomiske resultater

e koncernens historiske udvikling, herunder omstruktureringer og underskud

e branchemassige forhold

4.1.1 Generel beskrivelse

Dokumentationen skal indeholde oplysninger om alle de selskaber som indgar i koncernen,

og ikke kun de selskaber hvorimellem der har vaeret kontrollerede transaktioner.

4.1.2 Juridisk struktur

Der bgr for en overskueligheds skyld udarbejdes et komplet organisationsdiagram over
koncernens juridiske struktur hvori alle selskaber er medtaget. Der kan med fordel pa dette
diagram angives den geografiske placering og ejerandele i selskaberne. Den geografiske

placering skal indga i den verbale beskrivelse af koncernen.

Safremt der er sket eendringer i den juridiske koncernstrukturen skal disse beskrives, ligesom
der udover den kraevede beskrivelse af koncernstrukturen ved indkomstaret begyndelse,

ogsa udarbejdes en beskrivelse af strukturen ved indkomstarets afslutning.
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Eksempel pa en forenklet koncerns juridiske struktur (ejerandel af kapitalen):

Moderselskab
Beliggende i Danmark
Salg- og
produktionsselskab

100% 100% 100% 100%

[ I I |
Selskab 3 Selskab 5 Selskab 2 Selskab 4
Beliggende i Beliggende i Beliggende i Beliggende i
Holland Spanien 100% Tyskland Frankrig
Salgsselskab Salgsselskab Salgsselskab Salgsselskab
Selskab 1

Beliggende i Danmark
Produktionsselskab

60%

Selskab 6
Beliggende i
England
Salgsselskab

Kilde: Egen tilvirkning

4.1.3 Organisatorisk struktur

Koncernens organisatoriske struktur set ud fra de primaere forretningsmaessige aktiviteter
skal beskrives og indarbejdes i dokumentationen. De forskellige specialiserede funktioners
placering i koncernen skal beskrives med hensyn til hvor opgaverne udfgres og for hvem.
Ofte er funktioner som produktion, IT services, finansiering mv. centralt placeret i
koncernen, eksempelvis i moderselskabet, og de mere lande specifikke funktioner som

eksempelvis reklame og marketing er placeret decentral hos de enkelte selskaber.

Beskrivelsen af disse funktioner skal veere medvirkende til, at kunne identificere hvilken
primaere funktion de forskellige selskaber har, eksempelvis salgs-, produktions- eller
forsknings- og udviklingsenhed mv. SKAT er tilfredse med en beskrivelse af de parter i
koncernen, som de kontrollerede transaktioner foretages imellem, dog kan det veere

hensigtsmaessigt at medtage hele koncernen for at opna et bredere overblik over strukturen.
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4.1.4 @konomiske resultater

Der skal i dokumentationen indga en beskrivelse af de seneste tre ars gkonomiske resultater,
herunder det indkomstar som dokumentationen vedrgrer. Omsaetning og resultat af primaer
drift for bdade den dokumentationspligtige og for de enheder som denne har haft
kontrollerede transaktioner med skal indga i beskrivelsen. De tal som indgar i de gkonomiske
oversigter skal i sa stor udstreekning som muligt veere opgjort efter samme

regnskabsmaessige principper saledes en hgj grad af sammenlignelighed sikres.

4.1.5 Historisk udvikling

Etableringen af koncernen, og dennes historiske udvikling frem til i dag, vil veere relevant at
beskrive i dokumentationen for at kunne bestemme i hvilken fase, henholdsvis den
dokumentationspligtige og koncernen generelt, befinder sig i.

Som udgangspunkt skal kun forhold som vedrgrer den dokumentationspligtige direkte eller

indirekte medtages i beskrivelsen.

Begivenheder som har haft en vaesentlig indflydelse pa den dokumentationspligtige og pa
koncernen, sasom andringer i ejerkreds, opkgb/frasalg af selskaber, omstruktureringer,
andringer i forretningsomrader, flytning af funktioner/aktiver/immaterielle aktiver internt i
koncernen mv., skal indga i beskrivelsen. Disse @ndringer, og konsekvenserne heraf, skal
omfattes og saerligt aendringer som har en direkte afsmitning pa de anvendte armslangde

priser skal ngje beskrives.

Disse oplysninger er vigtige for at skabe det bedste grundlag for udarbejdelsen af den
funktionsanalyse som skal tilvejebringe det sammenligningsgrundlag, som skal anvendes til
prisfastleeggelse af de interne transaktioner. Analysen har netop til formal at identificere
omrader der er veardiskabende i koncernen og frasortering af mindre vaesentlige

begivenheder og faktorer.
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Situationer hvor den skattepligtige har oppebaret underskud pa sine kontrollerede
transaktioner kraever en udbygning af dokumentationsmaterialet. Under normale 45
omstaendigheder vil et selskab ikke handle til priser som giver et underskud, medmindre der
er saerlige omsteendigheder som ggr sig galdende. Dette kunne vaere situationer hvor
selskabet forsgger at komme ind pa et nyt marked eller har indgaet kontrakter om levering
af varer eller ydelser til en forud fastsat pris. | tilfaelde hvor koncernen har etableret et nyt
salgsselskab pa et nyt marked, kan der i opstartsfasen vaere behov for at selge produkterne
til selskabet til en nedsat pris for at kunne gennembryde adgangsbarriererne for at komme
ind pa det pageldende marked. Dette omtales i SKATs vejledning som
kompensationsstrukturen og kan accepteres af skattemyndighederne safremt det er

godtgjort i dokumentationen, i form af eksempelvis budgetter, at der pa sigt vil fremkomme

en rimelig indtjening i det pagzeldende selskab.”

Det dokumentationspligtige selskab skal udforme dokumentationen saledes, at det er muligt
for skattemyndigheden at vurdere hvorvidt disse underskud er “armslaengdeunderskud”.

Skattemyndigheden skal pa baggrund af dokumentationen have mulighed for at fastsla, om
det skattepligtige selskab er den rette omkostningsbeerer (jf. afsnit 2.1 vedrgrende SL § 4) og

dermed har fradragsret for det tab de kontrollerede transaktioner matte have afledt.

Det er vigtigt, at det ud fra den udarbejdede dokumentation er muligt, at kunne identificere
de reelle arsager til underskuddet, hvilke faktorer som har spillet ind, hvem der har haft
kontrollen over disse faktorer safremt de har vaeret kontrollable og om risikofordelingen

selskaberne imellem haenger sammen med den gkonomiske substans i transaktionerne.

Herudover skal der leveres oplysninger om de gkonomiske resultater som de samhandlende
koncernenheder realiserer pa de kontrollerede transaktioner som er underskudsgivende for
den skattepligtige. Generelt set afhaenger udformningen af dokumentationsmaterialet af
hvor kompleks en opbygning det dokumentationspligtige selskab og den koncern som denne

indgar i er. Endvidere i hvilket omfang der er sket om- og restruktureringer.

2% www.skat.dk: Transfer Pricing; Kontrollerede transaktioner; Dokumentationspligt, afsnit 5.1.4.3 Forklaring pa
eventuelle underskud.
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4.1.6 Branchemassige forhold
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En stor del af forstaelsen af en koncern skal spges i de omgivelser og den branche som der
opereres i, der skal udarbejdes en generel og overordnet beskrivelse af forholdene i
branchen. Ofte opererer store koncerner i flere forretningsomrader indenfor én branche
men kan ogsa sprede deres aktiviteter til flere brancher. Hvor dette er tilfeeldet skal de
omrader som vedrgrer de kontrollerede transaktioner som den dokumentationspligtige har
haft i aret medtages.

Det er relevant at indarbejde en beskrivelse af vaesentlige konkurrencemaessige parametre,
dette kan veere produkt portefglje/sammensatning, priser, forskning og udvikling, kvalitet,
markedsposition mv. da disse parametre kan give en indikation af hvad der skaber vaerdien i

koncernen, samt hvilke selskaber der forestar vaerdiskabelsen.

Overordnet set, skal alle vaesentlige forhold omkring den dokumentationspligtige og den
koncern som denne indgar i, indarbejdes i dokumentationen safremt det kan lsegges til
grund for en vurdering af sammenlignelighed med et tilsvarende uafhaengigt selskabs

transaktioner.

4.2 De kontrollerede transaktioner

De kontrollerede transaktioner skal identificeres og der skal gives en fyldestggrende
beskrivelse heraf for at opfylde kravene i dokumentationsbekendtggrelsens § 5. Det er
vigtigt at disse beskrives sa detaljeret som muligt, da en hgjere detaljeringsgrad er med til at
give et bedre sammenlignelighedsgrundlag og dermed finde den bedste
prisfastsaettelsesmetode. Det skal bemaerkes, at det ikke ngdvendigvis er samme metode
som skal anvendes til alle typer af transaktioner. Det er fuldt acceptabelt at anvende flere
metoder, blot den relevante dokumentation er udarbejdet.

Det er alle transaktioner mellem de forbundne parter som skal medtages, det er uden
betydning om der er foretaget betaling eller ej. Bade transaktioner som indgar i
resultatopggrelsen og balancen skal beskrives. Hver transaktionstype bgr beskrives for sig,

modtager, omfang og afregning skal ligeledes beskrives.
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SKAT anbefaler, at man udarbejder et eller flere oversigtdiagrammer til, at illustrere de
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kontrollerede transaktioners art og med hvilke forbundne parter de er foretaget.

OECD laegger, i deres transfer pricing anbefalinger op til, at de interne afregningspriser
prisfastsaettes pa transaktionsniveau, dog er det i henhold til
dokumentationsbekendtggrelsens § 5, stk. 2 muligt at aggregere ensartede transaktionerne,
og beskrive dem under ét. Det skal angives og bgr begrundes hvilke transaktioner som
aggregeres. For at kunne foretage en aggregering af ensartede transaktioner, skal
transaktionstyperne vurderes i forhold til OECD's fem sammenlignelighedsfaktorer og

herefter kan der foretages en afgraensning af de transaktioner som kan beskrives samlet.

| tilfaelde hvor en transaktion deekker over mere end eksempelvis et varekgb, men ogsa
omfatter betaling for brug af et varemaerke, skal transaktionen dekomponeres. De enkelte
dele som indgar i transaktionen skal vurderes separat, for herefter at vurdere om

transaktionen samlet set opfylder armslaengdeprincippet.

Bade afhaengige og uafhaengige parter kan operere med sakaldte intentional set-offs
(tilsigtet modregning), hvor selskaberne udveksler varer og/eller ydelser med hinanden (en
form for byttehandel). En set-off kan veere udveksling af bade varer og tjenesteydelser og
involvere en delvis kontant betaling. Det er vigtigt, at fa disse overdragelser beskrevet,
dokumenteret og veerdiansat, da der i modsat fald er overhangende risiko for, at SKAT ikke
vil anerkende disse transaktioner som vaerende pa markedsvilkar og dermed i

overensstemmelse med armslaengdeprincippet.

Der skal ved identifikationen af de kontrollerede transaktioner oplyses art, omfang og de til
transaktionernes tilhgrende samhandelspartnere skal angives. Transaktionerne skal angives
med belgb ved enkeltstaende handler og med den samlede omsatning for handel som
foretages pa en Igbende basis. SKAT har ret til at udbede sig en specifikation af parametre

som omsaetningstal, pris, produkt mv.
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4.3 Funktions- og risikoanalyse

Der er i dokumentationsbekendtggrelsens § 5, stk. 4 og i dokumentationsvejledningen 18
angivet fem centrale sammenlignelighedsfaktorer, som OECD fremhaever i deres
anbefalinger, for at kunne udsgge sammenlignelige uafhangige transaktioner (se afsnit om

OECD TP Guidelines, afsnit 3).

De fem sammenligneligheds faktorer er®:

1. Produkternes egenskaber (hvilken type er produktet: vare, tjenesteydelse, aktiv,
immaterielt aktiv, 1an mv.)

Funktionsanalyse (funktioner, aktiver og risiko)

Kontrakts vilkar

@konomiske omstaendigheder

A e

Forretningsstrategier

Kun transaktioner som har relevans i forhold til en armslaengdevurdering skal beskrives i

forhold til de ovenfor angivne faktorer.

4.3.1 Produkternes egenskaber

Der skal foretages en detaljeret beskrivelse af produkternes art og egenskaber. Netop
forskelle i produkternes egenskaber kan give en forklaring pa afvigelser i prisfastsaettelsen af
produktet, bade nar det drejer sig om varer, tjenesteydelser, aktiver mv. Isaer forhold som
gor, at produkterne adskiller sig veesentlig fra tilsvarende produkter er relevante at
indarbejde i beskrivelsen, da disse har en betydning ved udvalgelsen af uafhsengige

transaktioner.

3030 \\ww.skat.dk: Transfer Pricing; Kontrollerede transaktioner; Dokumentationspligt, afsnit 5.2 Beskrivelse af
de kontrollerede transaktioner.
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Varers egenskaber kan blandt andet vaere:
e Fysisk udformning
e Kvalitet
e Tilknyttede services
e Emballagens sarlige udformning
e Varemaerkets specielle karakter

e Garantiordninger

Tjenesteydelser kan omfatte:
e [T-support
e (Pkonomisk og juridisk bistand
e Distribution

e Reklame og marketings kampagner

Immaterielle aktiver skal beskrives saledes, at det er tydeligt hvilken type og hvem der ejer
rettighederne til aktiverne (eksempelvis patenter, varemaerker, knowhow, royalties mv.), og
om der er tale om salg eller leje til de forbundne selskaber. Lgbetiden pa lejeaftaler samt
angivelse af de forventede fremtidige gkonomiske fordele der tilflyder lejeren/kgberen af
rettighederne skal beskrives. Man omtaler i dokumentationsvejledningen disse gkonomiske

fordele som den nyttevaerdi rettigheden tilfgrer selskabet.

Beskrivelsen af egenskaberne skal danne grundlag for vurderingen af sammenligneligheden
med tilsvarende uafhangige transaktioners underliggende produkter. Jo mere specialiseret
et produkt er, des mere fyldestggrende skal beskrivelsen af egenskaberne vare for, at det

bedst mulige sammenlignelighedsniveau kan fremfindes.
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4.3.2 Funktionsanalysen
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Beskrivelsen af koncernen og de kontrollerede transaktioner skal suppleres med en
funktionsanalyse. Analysen skal udarbejdes som en verbal beskrivelse, gerne suppleret med
opstillinger i skematisk form som illustrerer fordeling og veegtning af funktionerne og
risiciene.

Analysens formal er at identificere og dokumentere parternes funktioner og risici samt

klarlaegge hvor i koncernen den vaerdiskabende proces er placeret.

Vasentlige funktioners udfgrsel og fordeling mellem de i en transaktion involverede parter
skal ngje beskrives, da disse indgar som en vigtig del af fastsaettelsen af armslaengdeprisen.
Dette skal klarleegges for, at kunne finde det bedst mulige sammenligningsgrundlag nar
armsleengdeprisen skal findes. Stgrstedelen af koncernens indtjening skal placeres hos den
part hvis funktioner der star for den stgrste del af veerdiskabelsen og som patager sig de

st@rste risici.

Ofte vil der for tjenesteydelsers vedkommende vare tale om opgaver som lgses eksempelvis
i en koncernfunktion eller afdeling hos én af parterne for den modsatte part. Det vil i dette
tilfeelde ikke vaere sveert, at identificere hvor funktionen udfgres eller hvor risikoen ligger.
Det skal holdes for gje, at de funktioner som skaber den vaesentligste vaerdi skal beskrives
meget udfgrligt. Mindre vaesentlige funktioner som ikke skaber nogen saerlig veerdi skal

selvfglgelig ikke underkastes en naer sa udfgrlig gennemgang i dokumentationen.

Det er ikke uden betydning hvem der ejer produktionsanlaeg og immaterielle rettigheder, da
dette taler for en hgjere indtjening i den pagaldende enhed. Ofte vil ejeren af et
produktionsanlaeg honoreres for den kapitalbinding, der er lagt i de aktiver som er
grundlaget for veaerdiskabelsen, samt den risiko der er forbundet med driften af det
pageeldende aktiv.

Ofte vil markeder med hgje adgangsbarrierer kraeve et stgrre kapitalanlaeg og dermed vil der
vere en hgjere forretningsmaessig risiko forbundet med at operere pa det pageeldende

marked.
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Den dokumentationspligtige skal beskrive de aktiver, savel materielle som immaterielle, som
51

er involveret i produktionen af en pageeldende vare. Har selskabet anskaffet aktiver som ikke

anvendes skal disse ogsa indga i dokumentationsmaterialet.

Ethvert selskab patager sig en narmere bestemt risiko ved at entrere og operere pa et
marked, safremt der er tale om en gget risiko vil dette naturligt afspejle sig i
prisfastsaettelsen af produktet. Dette ggr sig naturligvis gaeldende for handel mellem bade
uafhaengige og forbundne parter.

Derfor skal risici identificeres og beskrives med hensyn til type, omfang og fordeling mellem
parterne for, at kunne indga i analysen af sammenlignelighedsfaktorerne. Eksempler pa risici

kan veere lager, produkt/garanti, finansielle, markedsmaessige mv.

Safremt der er store afvigelser i risiciene mellem den dokumentationspligtige og den
uafhaengige part som der sammenlignes med, skal der foretages justeringer for at komme

frem til et grundlag, hvor der er basis for sammenligning af transaktionerne i analysen.

Er der indgdet kontrakter mellem de forbundne parter vedrgrende samhandelsvilkar skal
disse kontrakter beskrives. Iseer hvis disse indeholder betingelser og vilkar der afviger fra
hvad der normalt ville geelde for handel mellem uafhaengige parter indenfor branchen, for
salg ud af koncernen til uafhangige parter og som ikke fremgar af den udarbejdede

funktionsanalyse skal disse afvigelser beskrives og begrundes.

| henhold til dokumentationsbekendtggrelsen skal alle skriftligt indgaede aftaler,
omhandlende de kontrollerede transaktioner, listes op i dokumentationsmaterialet, ligesom

SKAT har ret til at kraeve kopi af disse aftaler udleveret i forbindelse med en skattekontrol.

Markedsmaessige betingelser skal beskrives ud fra de primzere forretningsomrader de
kontrollerede transaktioner vedrgrer, under hensyntagen til hvilken type selskab der er tale
om, eksempelvis distributgr, salgsselskab, producent eller en kombination af flere af disse

funktioner.
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SKATs dokumentationsvejledning henviser til OECD’s retningslinjer omkring forhold der er
relevante at indarbejde i beskrivelsen. Dette er blandt andet beskrivelse af >2
markedsplacering, markedsposition, markedsstgrrelsen og -typen, konkurrerende produkter

og lovreguleringer mv.

Politiske og samfundsgkonomiske forhold skal ligeledes beskrives safremt disse har en

indvirkning pa prisfastszaettelsen af armslaengde priserne for koncernen.

Ofte nar en koncern forsgger at entrere et nyt marked via etablering af et fast driftssted eller
datterselskab, kan koncernen i en periode vaelge en forretningsstrategi hvor der selges pa
det pagzeldende marked til en nedsat pris i opstartsfasen. Sddanne strategier skal beskrives i
dokumentationen da disse klart har en indflydelse pa prisfastsettelsen af
armslaengdeprisen. Parametre som baggrunden og malsaetningen med strategien og
hvordan denne strategi s@ges gennemfgrt, hvordan dette pavirker priser, avancer mv. skal

beskrives og dokumenteres for alle de strategier som koncernen opererer med.

Ud fra beskrivelsen af det dokumentationspligtige selskab samt de kontrollerede
transaktioner kan der foretages en klassifikation af det pageeldende selskab og muligvis ogsa
for koncernen samlet set. Klassifikationen af selskabet vil som udgangspunkt veere en af

disse tre hovedkategorier; produktions-, salgs- eller serviceselskab.

Oftest vil de fleste selskaber kunne klassificeres som vaerende overvejende tilhgrende i én af
de tre kategorier, men afhaengig af selskabets kompleksitet kan den brede sig over flere af

731 som dakker

kategorierne. Dokumentationsvejledningen omtaler begrebet “full fledge
over, at et selskab varetager alle de funktioner som eksempelvis er indbefattet i at veere
produktionsselskab. Det betyder at alle funktioner, lige fra ravareindkgb til den endelige

distribution ud til salgsleddet, varetages af selskabet selv for egen regning og risiko.

En “full fledge” selskab er den tunge ende af skalaen hvor alle risici hviler pa selskabet og
som uden tvivl er den mest komplekse selskab. | den modsatte ende findes

kontraktsproducenten som udelukkende producerer pa vegne af et andet selskab, hvor alt

31 SKATs dokumenationsvejledning til transfer pricing, kontrollerede transaktioner, afsnit 5.2.4.1 Klassifikation,
S. 52
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ravareindkgb er foretaget af kontraktsgiveren og stort set alle risici er fjernet fra
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kontraktsproducenten. De fleste selskaber vil vaere en mellemting mellem de to

yderpunkter.

Klassifikationen skal naturligvis anvendes til at udsgge det bedst mulige

sammenligningsgrundlag til prisfastsaettelse af de kontrollerede transaktioner.

4.3.3 Kontraktsvilkar

Det ses ofte, at der i koncerner indgas aftaler omkring fordeling af omkostningerne mellem
de forbundne parter, dette betegnes som en omkostningsfordelingsaftale (cost contribution
arrangement CCA, se herom senere). Omkostningsaftalen udgegr en fordeling af
omkostninger og gkonomisk risiko af eksempelvis forsknings- og udviklingsarbejde. Det er en
forudszetning, at der pa et senere tidspunkt vil tilga de enkelte selskaber en eller anden form
for gkonomisk gevinst ved indgaelse af disse aftaler, enten i form af sparede omkostninger
eller en mer indtjening samt at aftalen er forretningsmaessigt begrundet.

Omkostninger skal fordeles i samme forhold som den forventede indtjening hvert selskab
imellem og skal desuden give selskabet ret til at kunne udnytte fzelles resultater uafhaengigt

af de andre deltagere.

Alle de omkostningsfordelingsaftaler der indgas i koncernen skal nedfeldes skriftligt i trad
med tilsvarende aftaler mellem uafhaengige parter. Det skal beskrives i aftalen hvorledes
eventuelle afvigelser i forventet indtjening har betydning for de forventede fremtidige
fordele for det pagaldende selskab. Ved aftalens indgaelse skal anvendte fordelingsnggler,
indskudte materielle og immaterielle aktiver, Igbende betalinger mv. opggres og
vaerdiansaettes og indarbejdes i aftalegrundlaget. Det er vigtigt at de foretagne

vaerdiansattelser foretages ved indgaelse af aftalen og det sker til markedspriser.

Seerlige betingelser, handlinger og konsekvenser skal iagttages ved henholdsvis indtreeden

og udtraeden af eksisterende omkostningsaftaler.
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Disse er:
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e Buy-in betaling samt veerdiansaettelse af indskud for nye deltagere
e Beskatning ved afstdelse af oparbejdede aktiver i forbindelse med udtraeden
e Udligningsbetaling i forskellige situationer

e Ophgr af omkostningsfordelingsaftalen

Der henvises til SKATs dokumentationsvejledning for en mere udfgrlig gennemgang af disse
omrader. Vaesentligste konsekvens er, at der ved udtreeden og ophgr af en
omkostningsfordelingsaftale kan pahvile et udtreedende/ophgrende  selskab
afstaelsesbeskatning hvis der er oparbejdede aktiver i forbindelse med samarbejdet.

Ved @ndring i kredsen af aftaledeltagere skal alle overvejelser omkring fremtidige
forventede fordele, betalinger mv. foretages pa ny som var det en ny aftale som skulle

indgas.

Aftalerne skal beskrives i dokumentationen og omfatte detaljerede informationer omkring
forhold blandt andet deltagere, andre forbundne partere, aktiviteterne type, aftalens
varighed, hvilke type indskud der er tale om, udligningsbetalinger, konsekvenser af
a@ndringer i aftalens deltager kreds, sammenholdelse af de oprindelige forudsatninger og de
faktisk opndede resultater samt gvrige relevante forhold som har betydning for vurdering af
de fastsatte armslaengde priser. Der er i SKATs dokumentationsvejledning oplistet en lang
reekke forhold der som minimum skal omfattes i dokumentationen i henhold til

dokumentationsbekendtggrelsens § 5 stk. 5 & 6.

Det ses ofte, at der indenfor koncerner oprettes sakaldte shared service centre, hvorfra man
yder serviceydelser til selskaberne indenfor koncernen mod betaling. Disse typer af ydelser
kan eksempelvis veere marketing/markedsfgringskampagner, IT-support og juridisk

assistance.
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Disse serviceydelser skal naturligvis prisfastseettes og beskrives pa lige fod med gvrige
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interne transaktioner i henhold til dokumentationsbekendtggrelsen. Det skal i

dokumentationen beskrives:

e arten af serviceydelserne

e hvem leverer og hvem modtager ydelserne

e omfanget af leverancerne

e omkostninger forbundet med levering af serviceydelsen

e beregningsgrundlaget for selskabets andel af omkostningen til falles projekter

Ombkostningerne skal vaere relateret til det pageldende selskab og bringe dette en eller
anden form for nytteveerdi. Denne nyttevaerdi skal prisfastsaettes efter hvad der ville veere
betalt for ydelsen safremt denne var erhvervet fra en ekstern leverandgr.

| tilfaelde hvor den leverede ydelse har eller kan have en taet sammenhang til kgbet af en
vare eller en anden koncernintern transaktion, skal det naturligvis preeciseres hvordan og
hvad ydelsen er sammensat af, for at kunne eliminere muligheden af at den samme ydelse
faktureres dobbelt. Ligesom selskabet ikke skal betale for ydelser fra gvrige selskaber som

det selv udfgrer.

4.3.4 Beskrivelse af gkonomiske forhold og forretningsstrategier

Der skal i dokumentationen, sa vidt det er muligt, indarbejdes en beskrivelse af selskabets
gkonomiske forhold og forretningsstrategier, bade fremtidigt og historisk set. Denne
beskrivelse skal anvendes til at vurdere, om den mest hensigtsmaessige armslaengde pris er
valgt for de fremtidige koncerninterne transaktioner, og da der i sagens natur ikke foreligger
realiserede gkonomiske tal for det kommende regnskabsar, er budgetter derfor et godt

udgangspunkt for denne vurdering.

Det vil vaere hensigtsmaessigt, at supplere de regnskabsmaessige tal med eksempelvis salgstal
for de forskellige produkter, fordelt pa markeder eller forretningsomrader. Dette vil vaere en
god basis for, at underbygge udsagn om strategier og indtreengen pa nye markeder. Dette vil

veere en vaesentlig faktor ved sammenligning med tilsvarende selskabers transaktioner.
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4.4 Sammenlignelighedsanalyse
For at kunne foretage den egentlige sammenlignelighedsanalysen er det ngdvendigt, at alle
ovenstaende data er oplistet i en form, som er let tilgengelig og som ggr det nemt, at

foretage en sammenligning over til tilsvarende uafhaengige transaktioner.

Er dette ikke umiddelbart muligt, kan der foretages justeringer og korrektioner af mindre
forskelle for dermed at g@re transaktionerne sammenlignelige. Disse foretagne korrektioner
skal naturligvis beskrives og indga som en del af dokumentationen, ligesom valg og fravalg af
transaktioner skal begrundes og beskrives. Dog skal det bemeerkes, at jo flere reguleringer
man foretager, des mere usikkert bliver sammenligningsgrundlaget og dermed sikkerheden

for at den bedst anvendelige prisfastsaettelsesmetode er valgt.

De parametre der kan foretages justeringer for, er forskelle i produktet (udformning,
garantier mv), funktioner, risici, leveringsbetingelser, markeder og den kapital som er bundet
i produktionsapparatet. Der skal naturligvis reguleres for de parametre som den
dokumentationspligtige har ”i overskud/ekstra” i forhold til det selskab, som der forsgges
sammenlignet med, da den dokumentationspligtige har de relevante gkonomiske data til

veerdiansaettelse heraf.

Hvis det tilgeengelige datagrundlag taler for det, kan det i visse tilfeelde veere fordelagtigt at
foretage sammenligningen pa produktlineniveau frem for pa det enkelte produkt, dette
afhaenger selvfglgelig af transaktionens art. Det er ligeledes en fordel, at sammenligne
transaktioner over en flerarig periode, for hermed at kunne udjevne eventuelle
forskelligheder i de enkelte produkters livscyklus. Som bekendt er indtjeningen varierende
afhaengig af, hvor i cyklussen produktet befinder sig®’, og det er derfor vigtigt at udjaevne

disse forskelle ved at frembringe det bedst mulige sammenligningsgrundlag.

Sammenlignelighedsanalysen indgar som en del af den lovpligtige transfer pricing

dokumentation i henhold til dokumentationsbekendtggrelsens § 6. Den skal danne grundlag

%2 Jens O. Elling m.fl. "Strategisk regnskabsanalyse” s.49-50
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for skattemyndighedernes vurdering af, om den valgte prisfastsaettelsesmetode, og dermed
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pris pa de koncerninterne transaktioner, er fastsat korrekt ud fra armslaengdeprincippet.

Har det vaeret muligt for selskabet at frembringe sammenlignelige uafhaengige transaktioner
skal der redeggres for anvendelsen af disse. | tilfaelde hvor der er foretaget fravalg af brugen
af uafhaengige transaktioner som ikke har veeret gode nok til brug for en sammenligning,
eller hvor det ikke har veeret muligt at fremskaffe et sammenligningsgrundlag overhovedet,
skal dette begrundes i dokumentationen sammen med en redeggrelse af, at den anvendte

prisfastsaettelse er i overensstemmelse med armslaengdevilkarene.

4.4.1 Valg af prisfastsaettelsesmetode

Dokumentationsvejledningen anbefaler, at OECD’s retningslinjer for transfer pricing metoder
anvendes til valg af prisfastsaettelsesmetode. Valget af metode skal begrundes i

dokumentationen.

OECD’s fem prisfastsattelsesmetoder er:

e den frie markedsprismetode (CUP)
e videresalgsmetoden

e kostpris plus avancemetoden

e avancefordelingsmetoden

e transaktionsbestemt nettoavancemetoden

Naermere gennemgang af de fem metoder foretages i afsnittet om OECD’s Transfer Pricing

Guidelines.

Har selskabet selv uafhaengige transaktioner skal disse undersgges for sammenlignelighed
med de kontrollerede transaktioner og, hvis en tilstreekkelig grad af sammenlignelighed kan

opnas, anvendes i prisfastsaettelsen af de kontrollerede transaktioner.
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Selskabet skal fremsgge den eller de metoder der kommer naermest en markedspris pa
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armslangdevilkar. Det er ikke en forudsaetning, at forskellige transaktionstyper skal anvende

den samme prisfastsaettelses metode, der kan sagtens anvendes forskellige metoder.

Det er arten og omfanget af transaktionerne, samt hvilke sammenlignelige data man har til
radighed, der skal veere med til at danne grundlaget for valget af metoder. Der skal foretages

begrundelse af valget af metode.

De angivne metoder er rangordnet efter hvor ”sikker” en armslaengde pris de kan opggre.
De tre gverste metoder er traditionelle transaktionsbestemte metoder, som tager
udgangspunkt i enten en salgs- eller kostpris, som herefter justeres for at finde
armslaengdeprisen.

De to nederste metoder er transaktionsbestemte avancemetoder, som tager

udgangspunktet i nettoavancen hvorpa der sa korrigeres.

Jo hgjere oppe i resultatopggrelsen man kan placere den valgte metode jo bedre, idet der
eksempelvis ved avancemetoderne kommer yderligere stgjfaktorer end de ssedvanlig
kendte, sa som funktionsfordelinger og risici, ind i billedet. Det er derfor ngdvendigt at sikre
sig, at den anvendte regnskabspraksis og andre regnskabsmaessig faktorer pa de uafthangige

transaktioner, er identiske med dem der benyttes i egen selskab.

Det vaesentlige ved valget af metode er, at der vaelges en metode ud fra de data man har til
radighed, for at kunne sammenligne med tilsvarende selskaber. Der er tre typer af

transaktioner som skal undersgges for anvendelighed:

1. selskabets egne transaktioner til uafhaengige parter
2. et koncernselskabs uafhangige transaktioner

3. etlignende foretagendes uafhangige transaktioner

De forste to punkter er internt sammenlignelige transaktioner og omfatter transaktioner
foretaget indenfor koncernen, hvor selskabet eller et tilknyttet selskab er den ene part og en

uafheaengig selskab modparten.
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Punkt tre er eksternt sammenlignelige transaktioner foretaget mellem helt uafhaengige
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parter pa armslaengdevilkar, dette kunne vaere en konkurrents uafhaengige transaktioner

eller data fra en brancheorganisation som udggr sammenligningsgrundlaget.

Det dokumentationspligtige selskab er forpligtet til, at undersgge hvorvidt der i den koncern
som det indgar i, er foretaget uafhaengige transaktioner hos de @vrige koncernenheder,
uanset om selskabet selv har transaktioner med enheden eller ej. Er det
dokumentationspligtige selskab ikke moderselskab er det ikke sikkert, at der er adgang til
informationer om et eventuel moderselskabs uafhangige transaktioner, der vil i dette
tilfelde veere risiko for at SKAT palaegger selskabet bgde for den manglende information.
Har selskabet selv uafhsengige transaktioner er disse at foretreekke som

sammenligningsgrundlag frem for eksternt sammenlignelige transaktioner.

De eksternt sammenlignelige transaktioner kan sgges fremskaffet via brancheorganisationer,
internettet, seerlige bgrser mv. Det star selskabet frit for, at anvende databaseundersggelser
til underbyggelse af, at den valgte prisfastsaettelsesmetode er i overensstemmelse med
armslaengdeprincippet. Databaseundersggelsen kan vedleegges dokumentationen hvis en

sadan er udarbejdet.

Er der for koncernen valgt en overordnet transfer pricing politik skal denne beskrives og
dokumenteres i forhold til prisfastsaettelsen af transaktionerne for selskabet og koncernen,
og i forbindelse med overholdelse af armsleengdeprincipperne.

Der skal redeggres for hvorledes prisfastseettelsen er implementeret i praksis hos selskabet

og i koncernen.

4.5 Skriftlige aftaler

Dokumentationsbekendtggrelsen angiver, at alle skriftlige aftaler indgaet med forbundne
parter, gvrige landes skattemyndigheder mv. skal beskrives og vedlaegges dokumentationen.
Aftaler vil typisk omfatte management fee agreements, shared service arrangements, cost

contribution arrangements, distributionsaftaler, finanserings- og laneaftaler mv.
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Er der indgaet unilaterale Advance Pricing Agreements (APA'er), bindende forhandsbeskeder
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eller andre aftaler med de wudenlandske myndigheder skal disse vedlaegges
dokumentationen. Det er ikke ngdvendigt at vedlaegge bi- eller multilaterale aftaler hvori de

danske skattemyndigheder er part i.

4.6 Databaseundersggelser

| forbindelse med at selskabet foretager en sammenlignelighedsanalyse af de kontrollerede
transaktioner kan det vise sig hensigtsmaessigt, at foretage en databaseundersggelse for at
fremskaffe det bedst mulige sammenligningsgrundlag. Der er visse brancher hvor de varer
der produceres og handles internt i koncernen er sa specielle at det derfor er vanskeligt, at

finde produkter som er tilstraekkelige sammenlignelige.

| henhold til dokumentationsbekendtggrelsens § 10 kan SKATs anmodning om udarbejdelse
af databaseundersggelser kun fremsaettes under en skatterevision. De i undersggelserne
anvendte databaser skal opfylde de to betingelser i bekendtggrelsens § 10, stk. 2 for, at blive

anerkendt som en databaseundersggelse. De to betingelser er:

1. sammenligningsgrundlaget skal kunne danne grundlag for en vurdering af
armslaengdevilkar

2. sammenligningsgrundlaget skal kunne udsgges i en offentlig tilgeengelig database

At databasen skal vaere offentlig tilgeengelig betyder ikke at alle har adgang, men at der ofte
kraeves en form for medlemskab og betaling for at fa adgang til at kunne anvende de

indsamlede data.

Der findes forskellige typer af kommercielle databaser hvori sammenligningsgrundlaget kan
udsgges, eksempelvis Amadeus som samler regnskabsmaessige data og informationer for en
flerarig periode fra europaiske selskabers arsrapporter. Man skal dog have for gje, at
selskaberne ikke anvender samme regnskabspraksis og principper og der skal i forbindelse
med udsggningen af sammenlignelighedsgrundlaget tages hgjde for dette. Man kan i et vist

omfang komme uden om dette problem ved at anvende en prisfastseettelsesmetode, som
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tager sit udgangspunkt i nettoavancen, da betydningen af klassificeringen af forskellige
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omkostninger betyder mindre ved disse metoder.

Databaseanalysen skal ifglge dokumentationsbekendtggrelsens § 10, stk. 3 nr. 1) - 4) besta
af felgende fire elementer og der skal i dokumentationsmaterialet anfgres henvisninger til

punkterne i bekendtggrelsen:

1) identifikation af den testede transaktion og fastsaettelse af den anvendte
prisfastsaettelsesmetode

2) beskrivelse og begrundelse af udsggningskriterier og sammenlignelighedsgrundlaget

3) redeggrelse af justeringer og intervaller

4) dokumentationsmateriale i form af udskrifter fra databasen

Analysen har til formal at fremfinde det bedst mulige sammenligningsgrundlag. Jo stgrre
graden af sammenlignelighed er, des hgjere er dokumentationsvaerdien af undersggelsen.
Sammenlignelighedsgraden bestemmes ud fra de fem sammenlignelighedsfaktorer som er

beskrevet i afsnit 4.3.

Identifikationen og afgraensningen af de testede transaktionerne kan foretages i henhold til
den i dokumentationen foretagne beskrivelse af de kontrollerede transaktioner, herefter
skal en prisfastsettelsesmetode vaelges og valget skal begrundes. Valget af
prisfastsaettelsesmetode er afggrende for det armslangdeinterval der beregnes pa baggrund
af det udsggte sammenligningsgrundlag. Valget af prisfastsettelsesmetoden har saledes
ogsa betydning for den udsggningsproces som foretages for at fremfinde sammenlignelige

uafhaengige transaktioner.

Der skal udarbejdes en beskrivelse af processen omkring udsggningen af
sammenligningsgrundlag i databaser mv. og de kriterier der er anvendt i forbindelse hermed
skal beskrives og begrundes. Bade kvantitative og kvalitative udsggningskriterier skal

opg@res og indarbejdes i dokumentationen.
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Efter tilvalg og fravalg ud fra de kvantitative og kvalitative udsggningskriterier er
sammenligningsgrundlaget bestaende af en population af transaktioner eller selskaber 62
fundet. Er datagrundlaget ikke fuldt sammenligneligt kan sammenligneligheden gges ved at
foretage justeringer for at ophave den ¢gkonomiske effekt som mindsker
sammenligneligheden. Oftest vil man foretage justeringer i forhold til funktioner, aktiver,
risiko mv. hvor man har et tilgengeligt datagrundlag fra egen virksomhed til brug for
beregning af justeringerne. Herefter kan selskabet foretage sin armslaengdevurdering af

enten avance eller afregningspris pa baggrund af de data som indgar i

sammenlignelighedsgrundlaget.

Ud fra sammenlignelighedsgrundlaget dannes der et interval af afregningspriser eller
avancer. Er det fuld sammenlignelighed vil dette interval i princippet udggre
armslangdeintervallet for prisen eller avancen pa den testede transaktion. | virkelighedens
verden er der naeppe fuld sammenlignelighed og det anbefales derfor, at der beregnes en
median og et range indenfor intervallet, hvori prisen eller avancen pa transaktionen skal
placere sig for at opfylde en armslengdevurdering. Der henvises til SKATs
dokumentationsvejledning for en nzermere gennemgang af beregningsmetoderne for

udregning af median og interquartile range.

Det materiale og de informationer der er blevet anvendt i forbindelse med udsggning af
sammenligningsgrundlaget og beregning af armslengdeintervallet for den testede
transaktioner skal vedlaegges dokumentationsmaterialet. Det indebaerer identifikation af
databasen, udskrifter fra den anvendte database og @vrige steder hvori der er hentet
information, udskrifter af anvendte regnskabsmaessige nggletal mv. Der skal kun vedlaegges
dokumentation pa de kvantitative og kvalitative tilvalgte virksomheder, dette kan veere
udskrifter hentet direkte fra den anvendte database. SKAT har ret til i forbindelse med en
skattekontrol, at efterspgrge materiale som har ligget til grund for de foretage til- og fravalg
af virksomheder. Dette gealder for sdvel kvantitative fravalgte som kvalitativt tilvalgte

virksomheder®.

%3 SKATs dokumenationsvejledning til transfer pricing, kontrollerede transaktioner, afsnit 7.3.4
Dokumentationsmateriale for databaseundersggelse (§ 10, stk. 3, nr. 4), s. 98
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Der gives en 60-90 dages frist til udarbejdelse af en databaseundersggelse hvis SKAT
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anmoder herom®*,

4.7 EU transfer pricing dokumentation (EU TPD)

| henhold til dokumentationsbekendtggrelsens § 11, stk. 1 kan den skattepligtige veelge at
udarbejde sin dokumentation som en EU dokumentation. Modellen er udarbejdet af EU

Joint Transfer Pricing Forum (JTPF) og er beskrevet naarmere i afsnit 5.x se neermere herom.

Hensigten med en EU TPD er, at g@re det nemmere for skattemyndighederne at kunne
foretage en vurdering af de anvendte interne afregningspriser, samt foretage en
risikovurdering af hvornar det vil veere formalstjenligt at indlede en egentlig revision.

Det var ligeledes et mal for JTPF, at forspge at ggre selskabernes omkostninger til
udarbejdelse af transfer pricing dokumentationen mindre samtidig med, at kvaliteten af

dokumentationen forbedredes og dokumentationspligten dermed opfyldes.

Man har i Danmark tiltradt og implementeret JTPF's anbefalinger ved vedtagelsen af
dokumentationsbekendtggrelsen. Man har ligeledes fulgt anbefalinger omkring en reduceret
dokumentationsbyrden for sma og mellemstore selskaber, saledes at disse ikke skal
udarbejde dokumentationer i samme omfang som store internationale koncerner med langt

mere komplekse transaktioner.

% Dokumentationsbekendtggrelsen § 10, stk. 4.
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5 EU Joint Transfer Pricing Forum (JTPF) 61

Pa baggrund af et "Company Tax Study" udfgrt i 2001 foreslog Europa Kommissionen, at
oprette et "EU Joint Transfer Pricing Forum" (JTPF). Formalet med nedsattelsen af dette
forum er, at forsgge at skabe en konsensus indenfor transfer pricing omradet i EU samt
skabe praktiske Igsninger pa omradet, som holder sig inden for rammerne af retningslinjerne

i OECDs Transfer Pricing Guidelines.

JTPF blev formelt oprettet fgrste gang i juni 2002 og bestod af en skatteekspert fra hvert af
medlemslandenes skattemyndigheder samt 10 eksperter fra erhvervslivet. Repraesentanter
fra EU ansggerlande og OECDs Sekretariat deltager i forummet som observatgrer. JTPF
afholdt fgrste mgde i oktober 2002 og lagde her en 2-arig arbejdsplan for den periode som
forummet havde mandat til at operere i. Ved udgangen af denne periode vedtog man i
Europa Kommisionen, at forl&enge mandatet med yderligere 2 ar. Blandt andet pa baggrund
af de konstruktive resultater forummet allerede var fremkommet med, men ligesa meget pa
baggrund af, at der pa davaerende tidspunkt stadig var en del udestaende problemstillinger
pa arbejdsplanen som endnu ikke var behandlet i forummet. Senest er mandatet forlaenget
til at Igbe yderligere 2 ar geeldende fra 1. marts 2007, og forummet er blevet udvidet med

yderligere 5 eksperter fra erhvervslivet.

JTPF er indtil dato fremkommet med tre meddelelser:

1. Adfaerdskodeks for konventionen om ophaevelse af dobbeltbeskatning i forbindelse
med regulering af forbundne foretagenders overskud ("voldgiftskonventionen") (se
afsnit 5.2.1 herom)

2. Adfaerdskodeks for EU Transfer Pricing dokumentation i EU (se afsnit 5.3 herom)

3. Retningslinjer for forhandsaftaler om interne afregningspriser (Advance Pricing

Agreements (APA))

Indholdet af meddelelserne vil blive beskrevet i afsnittene nedenfor.
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5.1 EF-voldgiftskonventionen

EF-voldgiftskonvention tradte i kraft 1. januar 1995 og var i fgrst omgang geeldende i 5 ar. | 65
1999 blev der udarbejdet en protokol som forleengede Igbetiden med yderligere 5 ar og med
automatisk forlaengelse herefter. Denne protokol blev fgrst i 2004 ratificeret af de sidste af

de lande som oprindeligt var medlem af EU ved forlaengelsen i 1999 og denne tradte derfor

ferst i kraft pr. 1. november 2004.

Den 3-arsfrist der normalt er geeldende fra modtagelse af meddelelse om korrektion af

indkomst til indsendelse af sagen til voldgiftskonventionen er suspenderet for perioden 1.

januar 2000 - 31. oktober 2004. Er sagen indbragt i denne periode er den pabegyndt, som en

mutual agreement og overgaet pr. 1. november 2004 til EF-konventionen.

EU er efterfglgende blevet udvidet med nye medlemslande og ikke alle af disse har
ratificeret udvidelseskonventionen pa nuvaerende tidspunkt.

Udvidelseskonventionen er ratificeret af Danmark og indfgrt i dansk lov ved lov nr. 1407 af
21. december 2005 med virkning fra 1. maj 2006. EF-voldgiftskonventionen for de nye
medlemmer finder kun anvendelse mellem de af de nye stater som har ratificeret
udvidelseskonventionen, samt mellem de nye stater som har ratificeret og de "gamle" stater

som ligeledes har ratificeret udvidelsen.

EF-voldgiftskonventionen har til opgave at Igse dobbeltbeskatnings konflikter mellem
foretagender i to EU lande. EF-voldgiftskonventionen behandler konflikter for selskaber og
faste driftssteder, dog er fysiske personer som ikke driver erhvervsmaessig virksomhed ikke
omfattet af konventionen.

EF-konventionen kan anvendes som et alternativ til en gensidig aftaleprocedure (mutual
agreement) og veaelger et selskab denne Igsningsmodel er der, i modsaetning til den gensidige
aftaleprocedure uden brug af EF-konventionen, sikkerhed for at en Igsning fremkommer da

de lande som har tiltradt konventionen er forpligtet til at Igse dobbeltbeskatningsproblemet.

5.1.1 Adfaerdskodeks for indbringelse af sager for EF-konventionen

EU's Joint Transfer Pricing Forum (JTPF) har udarbejdet et sakaldt adfeerdskodeks, som skal

folges for at et selskab kan indbringe en sag for EF-konventionen. Adfaerdskodekset er
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tiltradt af Radet for Den Europaeiske Union og vil blive lagt til grund for de danske
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skattemyndigheders administration af EF-voldgiftskonventionen®.

Adfaerdskodekset angiver at fglgende er iagttaget fgr en sag anses som forelagt for EF-
voldgiftskonventionen®®:

a) identifikation (sasom navn, adresse, skatteidentifikationsnummer) af den
virksomhed i den kontraherende stat, der indgiver sin anmodning, og af de
gvrige parter i de relevante transaktioner

b) detaljerede oplysninger om relevante forhold og omstaendigheder ved sagen
(inkl. detaljerede oplysninger om forbindelserne mellem virksomheden og de
gvrige parter i de relevante transaktioner)

c) identifikation af de relevante beskatningsperioder

d) genparter af meddelelser om skatteansaettelse, rapporter om skatterevision
eller tilsvarende, som har fgrt til den pastaede dobbeltbeskatning

e) detaljerede oplysninger om indsigelser og retssager, som virksomheden eller
de gvrige parter i de relevante transaktioner har taget initiativ til, og alle
domstolsafggrelser i sagen

f) en redeggrelse fra virksomheden for, hvorfor den mener, at principperne i
artikel 4 i voldgiftskonventionen ikke er overholdt

g) et tilsagn om, at virksomheden vil svare sa komplet og hurtigt som muligt pa
alle rimelige og relevante anmodninger fra en kompetent myndighed og vil
have dokumentation til radighed for de kompetente myndigheder, og

h) alle specifikke supplerende oplysninger, som den kompetente myndighed
anmoder om inden for to maneder efter modtagelsen af den skattepligtiges

anmodning.

| Danmark er det Kontoret for International Selskabsbeskatning som er den kompetente
myndighed, der vurderer om ovenstaende informationer er tilstraekkelige til at sagen kan

vurderes som vaerende forelagt.

% www.skat.dk "Transfer Pricing - Voldgiftskonvention - Adfaerdskodeks - Udvidelse til 10 nye medlemsstater"
% Den Europziske Unions Tidende, (2006/C 176/02) afsnit 2
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Materialet kan udarbejdes pa dansk, svensk, norsk eller engelsk, dog skal den ngdvendige
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dokumentation udarbejdes pa et felles arbejdssprog for de kontraherende stater for at

minimere omkostninger og forsinkelser.

Nar en sag er indbragt for EF-voldgiftskonventionen har de involverede skattemyndigheder
en tidsfrist pa en 2-arig periode til at igangsatte de gensidige forhandlinger. Tidsfristen Igber

fra den seneste af de nedenfor oplistede datoer:

= datoen for meddelelsen om skatteanseettelsen, dvs. skatteadministrationens endelig
afggrelse om den supplerende indkomst, eller tilsvarende
» den dato, pa hvilken den kompetente myndighed modtager anmodningen, og den

minimumsinformation, der er omhandlet ovenfor i punkt a)-h)

EF-konventionens procedure til Igsning af dobbeltbeskatning er illustreret nedenfor:

Selskabet underrettes om
den primzere korrektion og
sagen indbringes for EF-
konventionen senest 3 &r
efter fgrste underretning

Ophaevelse af
dobbeltbeskatning (ar 2%-3
efter indbringelse for
konventionen)

Unilateral genoptagelse af
dobbeltbeskatningen og
gensidig forhandling
pabegyndes (ar 1-2)

Voldgiftsproceduren
pabegyndes (ar 2-2%)

Kilde: Egen tilvirkning

Nar selskabet indbringer deres sag og den pakraevede minimumsinformation for
konventionen pabegynder de implicerede landes skattemyndigheder gensidige forhandlinger
for, at komme frem til en Igsning. De er forpligtet til at komme med Igsningsforslag i Igbet af
en 2 ars periode. Safremt dette ikke lykkedes for skattemyndighederne indledes der en
voldgiftsprocedure, hvor myndighederne forpligtes til, at nedsaette et radgivende udvalg, der
inden for en 6 maneders periode skal fremkomme med et forslag til I@sning.
Skattemyndighederne har herefter en 6 maneders periode til at fa

dobbeltbeskatningsproblemet endelig Igst.



Transfer Pricing - dokumentation i Danmark og EU

Koncernen er altsa sikret en ophavelse af deres dobbeltbeskatning ved brug af EF-
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konventionen inden for en 3 ars periode, hvilket ikke er sikret safremt forhandlingerne kun

laves som en gensidig forhandling (mutual agreement) og konventionen ikke involveres.

Det skal bemaerkes, at har koncernen indbragt sagen for de danske domstole kan den ikke

indbringe samme sag for EF-konventionen, jf. lovbekendtggrelse 1023 af 13/12 1994 § 3.

5.2 Adfeerdskodeks for transfer pricing dokumentation for forbundne
foretagender i Den Europaiske Union
EU Kommisionen vedtog fglgende adfaerdskodeks for en EU transfer pricing

dokumentation®’:

1. Medlemsstaterne accepterer den standardiserede og delvis centraliserede transfer
pricing-dokumentation for forbundne foretagender i EU, (»EU TPD«), hvortil der henvises i
bilaget, og betragter den som et grundleeggende szt oplysninger med henblik pa

vurderingen af en multinational koncerns interne afregningspriser.

2. Multinationale koncerner kan frit veelge, om de gnsker at anvende en EU TPD.

3. Medlemsstaterne leegger samme betragtninger til grund for dokumentation om

overskudsfordelingen mellem faste driftssteder som for transfer pricing-dokumentation.

4. Medlemsstaterne tager om ngdvendigt behgrigt hensyn til og lader sig inspirere af de

generelle principper og krav, hvortil der henvises i bilaget.

5. Medlemsstaterne forpligter sig til ikke at kreeve dokumentation fra sma og mindre
komplekse virksomheder (herunder sma og mellemstore virksomheder) i en sadan mangde
eller af en sadan kompleksitet, som kan forventes af stgrre og mere komplekse

virksomheder.

% Den Europziske Unions Tidende, 2006/C 176/1, Meddelelse fra Radet "Adfzrdskodeks for transfer pricing-
dokumentation for forbundne foretagender i Den Europeiske Union".
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6. Medlemsstaterne bgr:

a) ikke paleegge virksomhederne urimelige overholdelsesomkostninger eller administrative
byrder, nar de anmoder om udarbejdelse eller fremlaeggelse af dokumentation

b) ikke anmode om dokumentation, der ikke vedrgrer de transaktioner, som undersgges

c) sikre, at der ikke sker offentligggrelse af fortrolige oplysninger fra dokumentationen.

7. Medlemsstaterne bgr ikke paleegge dokumentationsrelaterede sanktioner, nar de
skattepligtige i god tro, pa passende vis og inden for en passende frist overholder reglerne
om standardiseret og sammenhangende dokumentation som beskrevet i bilaget eller den
pagaeldende medlemsstats interne dokumentationskrav og anvender denne dokumentation

til at fastsaette deres priser i overensstemmelse med armslangdeprincippet.

8. For at sikre en ensartet og effektiv gennemfgrelse af denne adfserdskodeks bgr
medlemsstaterne arligt at afleegge rapport til Kommissionen om enhver foranstaltning, som

de traeffer i forbindelse med denne kodeks og dens anvendelse i praksis.

| bilaget til det vedtagne kodeks finder man de nzermere angivne krav til selve

dokumentationsmaterialet som er gennemgaet nedenfor.

5.2.1 EU transfer pricing dokumentation

EU's Joint Transfer Pricing Forum har ligeledes pa transfer pricing dokumentationsomradet
udarbejdet et adfeerdskodeks for, hvorledes en EU transfer pricing dokumentation bgr se ud
for, at kunne tilfredsstille skattemyndighederne i de respektive EU medlemslande. |
forbindelse med det arbejde der blev udfgrt for, at skabe retningslinjer for en EU Transfer
Pricing Dokumentation (EU TPD) konstaterede forummet, at der var store forskelle pa
kravene til dokumentation landene imellem. Der var med andre ord et stort behov for at fa

lavet en standardisering pa omradet.

Fordelen ved at udarbejde en fzlles EU TPD er, at alle skattemyndigheder har adgang til den

samme dokumentation. Dette burde nedbringe risikoen for dobbeltbeskatning og andre
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dokumentationsrelaterede sanktioner. Er koncernen meget kompleks eksempelvis med
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forskellige divisioner, som rent forretningsmaessigt afviger meget fra hinanden, kan den
veelge at udarbejde en feellesdokumentation for de enkelte divisioner, hvis dette giver et

bedre overblik over koncernen og dens aktiviteter.
Det er op til de enkelte medlemsstater, at beslutte hvorvidt de vil implementere EU TPD i
national lovgivningen og EU TPD skal kun fremlaegges for myndighederne i forbindelse med

en skatterevision eller pa specifik anmodning.

Dokumentationen skal ses indenfor rammerne af OECD's Transfer Pricing Guidelines for

Multinational Enterprises.

Overordnet set er en EU Transfer Pricing dokumentation (EU TPD) opbygget saledes:

Kilde: Egen tilvirkning

5.2.1.1 Feelles dokumentation

Feellesdokumentationen beskriver koncernen generelt, dens gkonomiske forhold og hvilke
metoder der anvendes pa de koncerninterne afregningspriser i de aktuelle EU lande.
Dokumentationen skal veere tilstreekkeligt detaljeret til, at skattemyndighederne kan
foretage en risikovurdering med henblik pa uds@gning af sager, pracisering af spgrgsmal i

forbindelse med skatterevisioner og vurdering af anvendte armlangdemetoder.

Dokumentationens overordnede del bestar af en beskrivelse af de standardiserede
faellestraek for hele koncernen, som har betydning for den eller de prisfastszaettelsesmetoder

der er valgt for de forskellige transaktionstyper. Transaktioner foretaget mellem
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koncernenheder beliggende bade indenfor og udenfor EU bgr indarbejdes i
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dokumentationen. Fallesdokumentationen skal udarbejdes pa et sprog som forstas i de

pageaeldende medlemsstater.

EU TPD'en skal fungere som et redskab for skattemyndighederne i forbindelse med

udsggningen af transaktioner som udgangspunkt i en skatterevision.

Dokumentationen skal som minimum indeholde fglgende punkter38:

a) en generel beskrivelse af aktiviteterne og forretningsstrategien, herunder a&ndringer

af forretningsstrategien i forhold til det foregaende skattear

b) en generel beskrivelse af den multinationale koncerns organisatoriske, juridiske og
operationelle struktur (herunder et koncerndiagram, en liste over koncernenheder

og en beskrivelse af moderselskabets deltagelse i datterselskaberne)

c) en generel liste over de forbundne foretagender, der foretager kontrollerede

transaktioner med virksomhederi EU

d) en generel beskrivelse af de kontrollerede transaktioner med forbundne

foretagender i EU, dvs. en beskrivelse af:

i) transaktionsstrgmme (materielle og immaterielle aktiver, tjenester,
finansielle elementer)
ii) faktureringsstrgmme og

iii) transaktionsstremmenes belgb og mangde

e) en generel beskrivelse af funktioner og risici og en beskrivelse af @&ndringer i
funktioner eller risici i forhold til det foregaende skattear, f.eks. aendring fra

fuldgyldig distributgr til kommissionaer

% Meddelelse fra Kommisionen til Radet, Europa-Parlamentet og det Europziske @konomiske og Sociale
Udvalg "om arbejdet i det faelles EU transfer pricing-forum om transfer pricing dokumentation for forbundne
foretagener i EU", bilag til Adferdskodeks afsnit 1 "Indholdet af EU TPD, afsnit 4.2
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en liste over immaterielle aktiver (patenter, varemaerker, knowhow osv.) og

modtagne eller betalte licensafgifter

den multinationale koncerns politik vedrgrende interne afregningspriser eller en
beskrivelse af koncernens system for interne afregningspriser, der viser, at
koncernens interne afregningspriser er fastsat i overensstemmelse med

armslaengdeprincippet

en liste over aftaler om omkostningsfordeling, forhandsaftaler om metode for
interne afregningspriser (APA) og afgg@relser om forskellige aspekter af interne

afregningspriser, safremt de finder anvendelse pa EU-baserede koncernenheder og

en erklaering, hvori hver enkelt national skattepligtig forpligter sig til at levere
supplerende oplysninger pa anmodning og inden for en passende frist i

overensstemmelse med nationale regler.

5.2.1.2 Landespecifik dokumentation

Den landespecifikke dokumentation skal udarbejdes pa et sprog som fastsaettes af det
pagaeldende medlemsland, uanset om denne indgar i faellesdokumentationen og skal

supplere fellesdokumentationen.

Den landespecifikke dokumentations skal som minimum indeholde fglgende®:

en detaljeret beskrivelse af aktiviteterne og forretningsstrategien, herunder

andringer af forretningsstrategien i forhold til det foregaende skattear

% Meddelelse fra Kommisionen til Radet, Europa-Parlamentet og det Europaiske @konomiske og Sociale
Udvalg "om arbejdet i det faelles EU transfer pricing-forum om transfer pricing dokumentation for forbundne
foretagener i EU", bilag til Adferdskodeks afsnit 1 "Indholdet af EU TPD, afsnit 5.2
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b) oplysninger, dvs. beskrivelse og redeggrelse, om de landespecifikke kontrollerede
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transaktioner, herunder:

i) transaktionsstrgmme (materielle og immaterielle aktiver, tjenester,
finansielle elementer)
ii) faktureringsstremme og

iii) transaktionsstrgmmenes belgb og mangde

c) ensammenlignelighedsanalyse, dvs.

i) de forskellige goders og tjenesteydelsers karakteristika

ii) funktionsanalyse (udfgrte funktioner, anvendte aktiver, patagede risici)
iii) kontraktbestemmelser

iv) gkonomiske forhold og

v) specifikke forretningsstrategier

d) enredeggrelse for valget og anvendelsen af prisfastsaettelsesmetode(r), dvs. hvorfor
man har valgt en bestemt prisfastsaettelsesmetode, og hvorledes den er blevet

anvendt

e) relevante oplysninger om eventuelle interne og/eller eksterne sammenlignelige

transaktioner og

f) en beskrivelse af implementeringen og anvendelsen af den koncerninterne transfer

pricing-politik.

Det er muligt for koncernen, at flytte oplysninger fra den landespecifikke dokumentation til
faellesdokumentationen hvis dette vurderes hensigtsmaessigt, og at detaljeringsgraden er pa

hgjde med det kraevede i den landespecifikke dokumentation.
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Det er op til koncernen at beslutte, om der skal udarbejdes én samlet dokumentation for
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flere selskaber beliggende i samme land, eller om der skal udarbejdes ét seet dokumentation

pr. selskab, ses illustreret nedenfor.

Eksempel pa udarbejdelse af landespecifikke dokumentation for en koncern i land X:

Samlet dokumentation
selskab A, B og C

Dokumentation
selskab A

Dokumentation
selskab B

Dokumentation
selskab C

Kilde: Egen tilvirkning.

5.3 Retningslinjerne for indgaelse af APA'er
Se afsnittet omhandlende Advance Pricing Agreements for beskrivelse af hvad disse aftaler
indeholder. Processen omkring indgaelse af en APA er i retningslinjerne fra JTPF opdelt i fire

faser, som nedenfor er beskrevet overordnet.

5.3.1 Fase 1 Uformel ansggning

Forste del bestar af, en uformel henvendelse fra skatteyderen til skattemyndighederne i de
lande hvori transaktionerne foretages. Det skal i forbindelse med henvendelsen aftales
naermere omkring fremskaffelse af den ngdvendige dokumentation til brug for indsendelsen
af den formelle ansggning og afklaring af en eventuel kompleksitetstaerskel. Herefter skal
skattemyndigheden komme med en klar angivelse af, om en formel ansggning kan

efterkommes.
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5.3.2 Fase 2 Formel ansggning
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Den formelle ansggning skal indsendes til den skattemyndighed hvortil skatten betales, og
bgr indsendes i umiddelbar forlaengelse af den uformelle henvendelse. Det er op til
skatteyderen at sikre sig, at ansggningen indsendes rettidigt efter de lokale tidsfrister hos de
skattemyndigheder der er bergrt af transaktionerne i aftalen. Efter modtagelse af den
formelle ansggning pabegynder skattemyndighederne et evalueringsarbejde som skal

munde ud i en faktisk forhandling af aftalen indledes mellem de pagaldende lande.

5.3.3 Fase 3 Evaluering og forhandling vedrgrende APA-aftalen

Ved indsendelsen af den formelle ansggning skal skatteyderen vedlaegge alle relevante
oplysninger, som kan have indflydelse pa den evaluering som skattemyndighederne
foretager pa baggrund af ansggningen. Det anbefales, at skattemyndighederne i forbindelse
med deres evaluering angiver hvilke vilkar og betingelser der foretraekkes i APA'en. | de
videre forhandlinger med de gvrige skattemyndigheder bgr disse vilkar og betingelser

handles af saledes der kun er ét seet at henholde sig til.

Skattemyndighederne har ret til at anmode om yderligere relevante informationer, safremt
det leverede materiale ikke vurderes som vaerende omfattende nok til, at kunne foretage en
evaluering af ansggningen. Alle oplysninger skatteyderen afgiver skal udleveres til alle de
involverede skattemyndigheder, ligesom det som udgangspunkt er skatteyderen, som skal
sgrge for at udveksle oplysninger til alle skatteyndighederne om, hvad der er kraevet af

oplysninger fra de forskellige landes skatte myndigheder.

Efter endt evaluering er det op til skattemyndighederne at tage kontakt til hinanden og
pabegynde forhandlinger omkring indgaelse af aftalen samt opstille en tidsplan for forlgbet.
Det anbefales i retningslinjerne, at parterne allerede under evalueringen pabegynder et

samarbejde hvis dette kan fremskynde processen omkring indgaelse af aftalen.

Det anbefales, at de kompetente myndigheder udarbejder udtalelser omkring
evalueringerne, som afspejler den holdning der haves til den valgte armslaengdemetode,

forudsaetninger mv. i den pagaeldende APA. Disse udtalelser skal ikke udveksles, men det
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anbefales at ggre dette hvis det kan fremme APA-processen. De bgr i sa fald fremsendes i
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forbindelse med, at forhandlingerne pabegyndes mellem de kompetente myndigheder. Har
en kompetent skattemyndighed udarbejdet en udtalelse og videregivet denne til de gvrige

kompetente myndigheder bgr disse som minimum angive punkter hvori de er uenige.

5.3.4 Fase 4 Formel aftale

Der bgr indgas formelle aftaler mellem de kompetente myndigheder omkring ikrafttraeden
af APA-aftalen. Der er mulighed for, at indga en samlet aftale mellem alle
skattemyndigheder ved multilaterale aftaler eller blot som en raekke af bilaterale aftaler. Alle
aftaler skal indeholde vilkar og betingelser og give de bergrte parter sikkerhed for, at
safremt de i APA-aftalen angivne vilkar mv. er overholdt, vil afregningsprisen blive som

angivet i aftalen.

Anvendelsesomradde, efterreguleringer mv.

Det er som udgangspunkt op til skatteyderen at beslutte hvilke transaktioner, hvilke
grupper, hvilke kritiske forudsaetninger der skal medtages i APA'en og begrunde valgene.
Herefter er det op til skattemyndigheden, at afggre om denne vil acceptere disse og

efterkomme ansggningen.

Skattemyndighederne har, hvis den nationale lovgivning tillader det, mulighed for at
foretage efterreguleringer hvis de kritiske forudsatninger, som ligger til grund for den valgte

prisfastsaettelsesmetode i aftalen ikke overholdes.
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Danske reguleringer af transfer pricing i Danmark
SL §§ 4-6 er de grundlaeggende bestemmelser indenfor dansk skatteret. Princippet om rette
indkomstmodtager (omkostningsbaerer) foreskrives i disse bestemmelser og er derfor

grundlaget for de danske transfer pricing reguleringer.

Den vigtigste retspraksis indenfor transfer pricing i Danmark er de sakaldte oliedomme. Her
formaede skattemyndighederne ikke at Igfte bevisbyrden og pavise at internhandlen ikke var

sket pa armslaengdevilkar.

Set i lyset af udfaldet af oliedommene blev fgrst lov nr. 131 vedtaget i 1998, omhandlende
oplysnings- og dokumentationspligt, skattemyndighedernes adgang til skgnnet ansattelse af
den skattepligtige indkomst, forleenget ligningsfrist for transfer pricing sager og
korresponderende korrektioner.

Derefter blev lov nr. 432 vedtaget i 1998 hvor armsleengdeprincippet blev stadfeestet i dansk

ret.

Ved vedtagelse af disse love blev der dbnet mulighed for, at de danske skattemyndigheder
sk@nsmaessigt kunne forhgje den skattepligtige indkomst i tilfeelde af mangelfuld eller

manglende dokumentation.

Ligesom de danske skattemyndigheder fik ubegraenset genoptagelsesfrist pa gamle
skatteansaettelser, som fglge af en primaer korrektion foretaget af en udenlandsk
myndighed, og foretage en korresponderende korrektion af den skattepligtige indkomst i

Danmark.

Dokumentationskravet er ved lov. 408 fra 2005 blevet lempet for sma og mellemstore
selskaber som st@grrelsesmaessigt ligger under en naermere defineret mindste graense for ikke
at pafgre disse selskaber en ungdig stor byrde og omkostninger i forbindelse med
udarbejdelse af transfer pricing dokumentationen. | samme ombaering blev oplysnings- og

dokumentationspligten udvidet til ogsa at omfatte indenlandske kontrollerede
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transaktioner, der blev indfgrt mulighed for sanktion i form af bgdestraf ved manglende
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opfyldelse af dokumentationspligten samt afskaffelse af omkostningsgodtggrelse til

dokumentationsudarbejdelse under klagesager.

Lovenes formal er at styrke de danske skattemyndigheders mulighed for at kontrollere, om

der er sket en korrekt prisfastsaettelse af de koncerninterne transaktioner.

OECDs pavirkning pa dansk transfer pricing
OECD har udformet retningslinjer for prisfastsaettelsen af interne afregningspriser for
international samhandel. Formalet er blandt andet at forsgge, at harmonisere

medlemslandenes skatteregler og undga at koncerner dobbeltbeskattes.

De danske transfer pricing regler baerer tydeligt praeg af at veere pavirket af OECD's Transfer
Pricing Guidelines. | bemarkningerne til lov 131 og 432 fremgar det, at

dokumentationsvejledningen fra SKAT vil blive udarbejdet i henhold til OECD's retningslinjer.

Armslangdeprincippet

Det grundlaeggende princip inden for transfer pricing er armslaengdeprincippet.

Princippet gar i alt sin enkelthed ud pa, at handel mellem koncernforbundne parter skal
forega pa markedsvilkar. Det betyder, at priser og vilkar for handel mellem afhangige parter
skal veere identiske med priser og vilkar for handel med en uafhaengig part.

Til kontrol af dette anbefales det at der udarbejdes en sammenlignelighedsanalyse.

Anbefalede prisfastseettelsesmetoder

OECD anbefaler fglgende metoder til prisfastsaettelse af de interne afregningspriser:

Traditionelle transaktionsbestemte metoder:
e Frie markedsprismetoden
e Videresalgsmetoden

e Kostpris plus avancemetoden

Transaktionsbestemte avancemetoder:
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¢ Avancefordelingsmetoden
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e Transaktionsbestemte nettoavancemetoden

Metoderne er opstillet hierarkisk saledes, at den frie markedsprismetode er den bedste og
mest foretrukne metode og sa fremdeles. Det anbefales, at de transaktionsbestemte
avancemetoder kun benyttes i tilfeelde af, at de traditionelle transaktionsbestemte metoder

ikke kan anvendes.

OECD anbefaler, at selskaberne udarbejder en dokumentation for den valgte transfer pricing
metode. Dokumentationen bgr indeholde beskrivelse af selskabet, arten og omfanget af
transaktionerne, markeder, strategier, datagrundlaget, funktioner, risiko, sammenlignelige
uafhaengige transaktioner mv. Dokumentationen bgr udformes saledes, at

skattemyndigheder kan vurdere om transaktionerne er sket ud fra et armslaengde princip.

Administrative tiltag til undgaelse og Igsning af transfer pricing spgrgsmal
OECD omtaler i deres retningslinjer fglgende muligheder for at Igse eller helt undga transfer

pricing tvister og dobbeltbeskatning:

e Safe Harbours
e Advance Pricing Agreements (APA)

e Mutual Agreements

Fzelles for ovenstaende er, at det er aftaler indgaet med skattemyndighederne i selskabets

hjemland.

En safe harbour er en aftale om et prisinterval for de koncerninterne transaktioner. En APA
er en aftale om metoder og vilkar for de koncerninterne transaktioner og en mutual
agreement er en gensidig aftale, som resultat af gensidig forhandling, mellem to eller flere

skattemyndigheder for at undga dobbeltbeskatning.
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Dokumentationens udformning i Danmark

Ved vedtagelse af bekendtggrelse nr. 42 i januar 2006, kaldet
dokumentationsbekendtggrelsen, blev et minimumskrav til indholdet af en transfer pricing
dokumentation indfgrt i dansk ret. SKAT udgav samtidig med vedtagelsen af
bekendtggrelsen en opdateret og langt mere omfattende dokumentationsvejledning end

den tidligere version udgivet tilbage i 2002.

Dokumentationen skal overordnet set som minimum indeholde en beskrivelse af koncernen,
de koncerninterne transaktioner, en funktions- og risikoanalyse, en

sammenlignelighedsanalyse og angivelse af de skriftlige aftaler koncernen har indgaet.

Beskrivelsen af koncernen omfatter en generel beskrivelse af koncernen og den historiske
udvikling, dens opbygning i henholdsvis den juridiske og organisatoriske struktur, hvordan
har de sidste 3 ars gkonomiske resultater set ud og beskrivelse af det marked og den

branche ud som koncernen opererer i.

De koncerninterne transaktioner skal identificeres og beskrives sa detaljeret som muligt.
Arten og omfanget, samhandelspartner og afregning skal indarbejdes i beskrivelsen. Det er
tilladt for ensartede transaktioner at aggregere disse og beskrive dem under ét. Handler
selskabet internt ved hjzelp af tilsigtet modregning skal disse sammensatte varer/ydelser

dekomponeres og beskrives og vaerdiansaettes for hver bestanddel.

Dokumentationen skal indeholde en funktions- og risikoanalyse. Analysen skal basere sig pa

OECDs fem sammenlignelighedsfaktorer:

Produkternes egenskaber

e Funktionsanalyse

e Kontraktsvilkar

e (@Pkonomiske omstaendigheder

e Forretningsstrategier
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Alle vaesentlige forhold omkring de ovenstaende punkter skal beskrives og indarbejdes i
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dokumentationen. Beskrivelsen af de fem sammenlignelighedsfaktorer skal udarbejdes i en

sadan form at de kan danne grundlag for sammenlignelighedsanalysen.

Sammenlignelighedsanalysen foretages for at fremskaffe et sammenligningsgrundlag af
uafhaengige transaktioner. Det er tilladt, at foretage mindre korrektioner og justeringer af
egne transaktioner for at fremskaffe et bedre sammenligningsgrundlag. Ofte justeres der for

forskelle i funktioner og risici.

Nar det bedst mulige sammenligningsgrundlag er fremskaffet anvendes dette til at
bestemme en prisfastsaettelsesmetode for de kontrollere transaktioner. Selskabet kan
anvende databaseundersggelser i forbindelse med frembringelse af sammenlignelige
uafhaengige transaktioner. Hvis databaseundersggelser er anvendt som
sammenligningsgrundlag er der ikke pligt til at vedlaegge disse i dokumentationsmaterialet,
men SKAT kan i forbindelse med en skattekontrol anmode om at fa
databasedokumentationen tilvejebragt. Til brug for prisfastseettelse kan OECDs fem
prisfastsaettelsesmetoder anvendes, det er dog tilladt at anvende andre metoder blot disse

opfylder armslaengdekravet.

Er der indgaet skriftlige aftaler mellem de forbundne parter og skattemyndigheder i de lande
hvor der foretages intern handel skal disse vedlaegges i dokumentationsmaterialet, dette
geelder bade aftaler med bagudrettet og fremadrettet virkning. Undtaget er dog aftaler

indgdet med de danske myndigheder da det SKAT burde have kendskab til disse aftaler.

Formalet med dokumentationen er, at give skattemyndighederne det bedst mulige grundlag
for at kunne vurdere hvorvidt priser og vilkar i de kontrollerede transaktioner er foretaget pa

armslaengdevilkar.

Har selskabet ikke udarbejdet en dokumentation eller er den meget mangelfuld har SKAT

mulighed for, at uddele bgder og foretage skansmaessige indkomstforhgjelser.
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EU Joint Transfer Pricing Forum

EU Joint Transfer Pricing Forum har indtil dato fremkommet med fglgende tre meddelelser: 82
1 Adfaerdskodeks for indbringelse af sager for EF-voldgiftskonventionen
2 Adfaerdskodeks for EU Transfer Pricing dokumentation (EU TPD)

3 Retningslinjer for indgaelse af Advance Pricing Agreement (APA)

Feelles for de tre meddelelser er, at de har til hensigt at mindske antallet af

dobbeltbeskatninger i EU.

For at selskaber kan indbringe deres sag for EF-voldgiftskonventionen skal de opfylde den
raeekke af formelle krav der er angivet adfaerdskodekset. Nar disse er opfyldt anses sagen for
forelagt for EF-voldgiftskonventionen og arbejdet med at Igse dobbeltbeskatnings konflikten

pabegyndes.

Fra konventionen pabegynder arbejdet til der foreligger en Igsning er afsat en tidshorisont
pa maximalt 3 ar. Perioden bestar af en forhandlingsdel hvor de involverede
skattemyndigheder har en periode pa max 2 ar til blive enige om fordelingen ellers
nedsaettes det radgivende udvalg (voldgiftsprocedure pa max % ar). De involverede
myndigheder har herefter 6 maneder til at treeffe en afggrelse som ophaver

dobbeltbeskatningen ellers bliver det radgivende udvalgs udtalelse endelig.

Danmark har tilsluttet sig adfeerdskodekset omkring EU TPD og dette er indarbejdet i
dokumentationsbekendtggrelsen og i dokumentationsvejledningen. Det er op til selskabet at
beslutte om deres dokumentation skal udarbejdes som en ordinaer dokumentation efter
bestemmelserne i dokumentationsbekendtggrelsen eller om den skal udarbejdes som en EU

transfer Pricing dokumentation.

EU Transfer Pricing dokumentationen skal besta af en feellesdokumentation og en

landespecifik dokumentation.

Feellesdokumentationen skal indeholdende de generelle informationer om koncernen,

gkonomiske forhold, typen af kontrollerede transaktioner, funktioner og risici samt andre
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forhold som har indvirkning pa valget af prisfastsaettelsesmetoden. Beskrivelsen skal vaere sa
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detaljeret at den kan danne basis for en udsggning af sager for skattemyndighederne.

Den landespecifikke dokumentation skal som udgangspunkt indeholde stort set samme
information som faellesdokumentationen blot pa landeniveau. Dog skal dokumentationen
udvides med en sammenlignelighedsanalyse, begrundelse og beskrivelse af
prisfastsaettelsesmetode, oplysninger om sammenlignelige interne og/eller eksterne
transaktioner, beskrivelse af en eventuel koncernprisfastsaettelses politik og

implementeringen heraf.

EU JTPF har udarbejdet retningslinjer for indgaelse af APA'er for at forhindre en

dobbeltbeskatning af koncernen.

7 Perspektivering

Skatteministeren ivaerksatte i 2002 en undersggelse af selskabernes transfer pricing
dokumentation. Undersggelsen blev foretaget pa baggrund af 212 udvalgte
dokumentationspligtige selskaber, hvoraf der blev indsendt 167 dokumentationer og
resultatet foreld i oktober 2003. Told- og Skattestyrelsen havde gennemgaet
dokumentationerne og klassificeret dem i kategorierne "lkke &benlys mangelfuld”, "Abenlys
mangelfuld” og "Ingen dokumentation". Kun ca. 50% af det indsendte materiale faldt ind
under kategorien "lkke &benlys mangelfuld", hvilket betyder at resten enten er "Abenlys

mangelfuld" eller at der slet ikke foreld nogen dokumentation.

Det ma antages, at det blandt andet pa baggrund af denne undersggelse er blevet indfgrt
strengere krav til dokumentationens udformning og indhold og mulighed for sanktioner i
form af bgdestraf ved manglende dokumentation i selskaberne. Bevisbyrden pahviler
selskaberne hvis dokumentationen er sa mangelfuld at denne ikke kan danne grundlag for
SKATs vurdering af, om priser og vilkar er fastsat i overensstemmelse med

armslaengdeprincippet.
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| og med at retstilstanden er andret ved, at skattemyndighederne har adgang til at fastseette
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den skattepligtige indkomst skgnsmaessigt, hvis den ngdvendige dokumentation ikke
foreligger, er arbejdet blevet lettet for skattemyndighederne. Det har ikke vaeret intentionen

at lette bevisbyrden.

Dog kan en fyldestggrende dokumentation vise sig at veere fordelagtig for bade selskabet og
skattemyndighederne. Hvis det kan dokumenteres at den anvendte prisfastsaettelsesmetode
er i overensstemmelse med armslaengdeprincippet undgar bade selskab og skattemyndighed

at skulle bruge store omkostninger pa at finde en Igsning pa problematikken.

Isaer kan det vise sig fornuftigt isaer for selskabet, da adgangen til omkostningsgodtggrelse til
udarbejdelse af dokumentation under klagesager er bortfaldet. Og at der i lovforslaget til
den nye skattepakke "Forarspakken" er fjernet muligheden for omkostningsgodtggrelse for
selskaber ved visse skattesager fgrt ved domstolene og omkostningerne hertil ggres

fradragsberettigede.

Endvidere vil selskaberne undga bgder og gvrige sanktioner, bl.a. 10% af indkomstforhgjelse
geeldende for indkomstar der starter senere end 2. april 2006, samt det rentetilleeg som
beregnes af den skat som pahviler indkomstforhgjelsen i forbindelse med TP-korrektioner.
Tillegget beregnes tilbage fra forfaldstidspunktet for skatten for det pagaeldende

indkomstar og er ofte af en ikke uvaesentlig stgrrelse som i gvrigt ikke er fradragsberettiget.

Den aktuelle finansielle situation hvor selskaberne sgger, at optimere deres
forretningsmodel bgr ogsa afspejles i deres TP-dokumentation for at minimere risikoen for

leengerevarende TP-revisioner og evt. dobbeltbeskatnings situationer.

Forhabentlig vil de fremtidige dokumentationer opfylde kravene i dokumentations-
bekendtggrelsen og afspejle SKATs vejledning fra 2006. Det ma forventes, at der til

stadighed vil vaere fokus pa transfer pricing problematikken.
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> Kontrollerede transaktioner 16)
Bilag til selvangivelsen
5 KAT Indkomstar
Navn
CVR-nr. eller CPR-nr.:
Bilag til selvangivelsen om kontrollerede transaktioner, jf. skattekontrollovens § 3 B.
Alle punkterne 1.- 6. skal besvares Ja (saet kryds) Nej (et kryds)

1. Udever bestemmende indflydelse over juridiske personer eller har et fast driftssted i ’7
udlandet

2. Er underlagt bestemmende indflydelse fra fysiske eller juridiske personer eller er en ’7
udenlandsk fysisk eller juridisk person med et fast driftssted i Danmark

3. Er pa anden made koncernforbundet med en juridisk person ’7

S

4. Er omfattet af skattekontrollovens § 3 B, stk. 6 ’7
5. Den skattepligtiges hovedaktivitetsomrade:

Relevante felter
afkrydses Produktion Handel Finansiel Service Andet

6. Det nﬂjagtije antal enheder, der har varet kontrollerede transaktioner med:

i Danmark: heraf sambeskattede:

ide gvrige EU-/E@S-lande:ﬁ heraf sambeskattede:ﬁ

i stater uden for EU/E@S, som Danmark har en dobbeltbeskatningsoverenskomst med:’i heraf sambeskattede :’—
i stater uden for EU/E@S som Danmark ikke har en dobbeltbeskatningsoverenskomst med:r heraf sambeskattede: ’7

Vejledning

Pkt. 2 Udtrykket juridiske personer omfatter ogsa sakaldte skattetransparente enheder, dvs. selskaber og foreninger
mv., der efter danske skatteregler ikke udger et selvstaendigt skattesubjekt, men hvis forhold er reguleret af
selskabsretlige regler, en selskabsaftale, en foreningsvedtagt eller lign., fx kommanditselskaber (K/S) eller
interessentskaber (I/S). For indkomstar, der pdbegyndes 1. januar 2007 eller senere, er ogsé udenlandske
fysiske eller juridiske personer, der er skattepligtige til Danmark af kulbrintetilknyttet virksomhed efter kul-
brinteskattelovens § 21, stk. 1 eller 4, omfattet af oplysnings- og dokumentationspligten efter skattekontrol-
lovens § 3 B, selv om de ikke har fast driftssted efter den almindelige definition.

Pkt. 3 Besvares med “ja”, hvis den skattepligtige er underlagt bestemmende indflydelse fra den samme kreds af
selskabsdeltagere eller har samme ledelse som en anden juridisk person. En juridisk person kan vaere en
skattetransparent enhed, jf. ovenfor.

Pkt. 4 Besvares med “ja”, hvis den skattepligtige tilharer en koncern med faerre end 250 beskaftigede og enten en
balancesum under 125 mio. kr. eller en omsaetning under 250 mio. kr. Sddanne skattepligtige skal kun
udarbejde transfer pricing-dokumentation for transaktioner med enheder hjemmeheorende i stater, der ikke
har en TP-relevant dobbeltbeskatningsoverenskomst (DBO) med Danmark, og som samtidig ikke er
medlem af EU eller E@S, jf. skattekontrollovens § 3 B, stk. 6. Se hvilke stater, som Danmark har en TP-
relevant DBO med, i Ligningsvejledningen om Dobbeltbeskatning. Aftalerne med Hongkong, Iran, Jordan,
Libanon og SNG-landene omfatter ikke spergsmalet om “indbyrdes forbundne foretagender” og anses
derfor ikke for at veere TP-relevante DBO'er.

Pkt. 5 Den skattepligtiges hovedaktivitetsomrade angives generelt, dvs. ikke begranset til kontrollerede trans-
aktioner.
Pkt. 6 En enhed er en forbundet part som defineret i pkt. 1 - 3. Juridiske personer i pkt. 2 og 3 kan ogsé veare

skattetransparente enheder. Der skrives 0, hvis der ikke har varet kontrollerede transaktioner med nogen
enhed i et eller flere af de neevnte geografiske omrader. Se hvilke stater som Danmark har en TP-relevant
DBO med i Ligningsvejledningen om Dobbeltbeskatning, jf. ogsa vejledningen til pkt. 4.

05.021
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Vejledning (fortsat)

Side 3 Pa side 3 er angivet arter af transaktioner. Den skattepligtiges totale kontrollerede transaktioner oplyses.
Transaktionsarter, som ikke er omfattet af de specifikke artsangivelser pa skemaet, skal medtages under
"andre".

For hver enkelt art afkrydses i den relevante kolonne, om transaktionerne udger under 10 mio.kr., mellem
10 og 100 mio. kr. eller over 100 mio. kr. Alle tal opgeres brutto som summen af transaktioner af den
pagaldende art med alle de enheder, der har veret kontrollerede transaktioner med.

Hvis kontrollerede transaktioner af den pagaldende art overstiger 25 pct. af den skattepligtiges totale
transaktioner af den pagaldende art, sattes tillige kryds i1 kolonnen "over 25 pct.".

For hver enkelt art oplyses det i hvilke(n) stat(er) de enheder, der har veeret de pageeldende kontrollerede
transaktioner med, er hjemmehgarende. Der skrives enten A, B, C eller D i feltet, hvor

A = kun i Danmark.

B = kun i EU/E@S; dvs. evt. ogsé i Danmark.

C = ogsa i stater uden for EU/E@S, som Danmark har en TP-relevant DBO med; dvs. evt. ogsd i
Danmark og/eller i de ovrige EU-/E@S-lande. Se mere om TP-relevante DBO'er i vejledningen til pkt. 4.

D = ogsa i stater uden for EU/EQS, som Danmark ikke har en TP-relevant DBO med; dvs. evt.
ogsa i Danmark, i de evrige EU-/E@S-lande og/eller i stater uden for EU-/E@S-lande, som Danmark har en
DBO med.

Eksempel: Hvis der har veret transaktioner med forbundne parter i Danmark og i Iran, skrives der D i feltet.

Hvis der ikke har vaeret kontrollerede transaktioner af den pagaldende art i indkomstaret, settes der ingen
krydser ud for den pagaeldende art.

Pkt. 8 og 9 Gaver sidestilles med keb og salg.

Pkt. 10 og 11 Indtegter og udgifter i forbindelse med serviceydelser omfatter enhver allokering og omkostningsfordeling
mellem de pageeldende enheder, uanset benaevnelsen.

Pkt. 14 og 15 Indtegter og udgifter vedrerende immaterielle aktiver omfatter royalties og lignende betalinger for brug af
rettigheder.

Pkt. 16 og 17 Finansieringsindtegter og -udgifter omfatter ogsa gevinst og tab i forbindelse med finansielle kontrakter.

Pkt. 22 Salg af immaterielle aktiver omfatter savel aktiver erhvervet mod vederlag, som salg af egne forsknings- og
udviklingsresultater, hvad enten de aftholdte omkostninger er aktiveret eller udgiftsfort.

Pkt. 30 og 31 Det samlede maksimale 1dn opgjort som summen af det maksimale lan pr. enhed, den dag i indkomstaret, hvor
lanebelabet i1 forhold til den enkelte enhed har veret storst.

Pkt. 32 og 33 Som finansielle kontrakter anses bl.a. optioner, futures, terminskontrakter, swaps og forward rate agreements.



Indkomstar CVR-nr. eller  CPR-nr.: 3(3)

Art af kontrollerede transaktioner: Bruttotal i mio. kr. Stat:
under mellem over over (A, B, C eller D)
10 10-100 100 25pct.

Resultatopgerelsen:

8. Salg af varer og andre omsatningsaktiver

9. Kaob af varer og andre omsatningsaktiver

10. Indtaegter ved serviceydelser, herunder management fees, og fordelte omkostninger

11. Udgifter til serviceydelser, herunder management fees, og fordelte omkostninger

12. Leje- og leasingindtaegter

13. Leje- og leasingudgifter

14. Indtaegter hidrerende fra immaterielle aktiver

15. Udgifter vedrerende immaterielle aktiver

16. Finansieringsindtegter

17. Finansieringsudgifter

18. Modtagne tilskud, herunder eftergivelse af lan

19. Ydede tilskud, herunder eftergivelse af lan

20. Andre indtaegter

e e

21. Andre udgifter

Balancen:

22. Salg af immaterielle aktiver

23. Kob af immaterielle aktiver

24. Salg af materielle anleegsaktiver

25. Keb af materielle anlegsaktiver

26. Salg af kapitalandele i tilknyttede virksomheder

27. Keb af kapitalandele i tilknyttede virksomheder

28. Salg af finansielle anlaegsaktiver i evrigt

29. Keb af finansielle anleegsaktiver i ovrigt

30. Lan fra juridiske eller fysiske personer (max. i indkomstaret)

31. Lan til juridiske eller fysiske personer (max. i indkomstaret)

32. Anden ydet finansiering, herunder finansielle kontrakter

(L ¢
BN e O ¢
(L 1 e
(N 1 ¢

33. Anden modtaget finansiering, herunder finansielle kontrakter

E—-"r"___._.

Veer opmaerksom pa, at data sendes til SKAT pr. e-mail, som ikke er en sikker forbindelse, med mindre du selv
sgrger for at kryptere meddelelsen inkl. de vedheeftede data eller fgje en digital signatur til meddelelsen, inden du
trykker "Send” fra dit eget postsystem, som du nar til efter de nzeste par klik.
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@ Controlled transactions 13)

Appendix to income tax return

5 KET Income year

.

Name

Business reg.no. (CVR) or Civil reg. no. (CPR)

Appendix to the income tax return concerning controlled transactions. cf.
Section 3 B of the Tax Control Act.

All points 1.-6. must be completed Yestick ) Notick )

1. Exerts decisive influence on legal persons or has a permanent establishment abroad

2. Is subject to decisive influence from individuals or legal persons or is an individual
or legal person with a permanent establishment in Denmark

3. Is otherwise associated with a legal person ’7

ST

4. Is covered by paragraph 6 in section 3 B of the Tax Control Act ’7
5. The taxable unit’s principal field of activity:

Tick appropriate
boxes Production Trade Financial Service Other

6. Exact number of units with which there have been controlled transactions

in Denmark: of which are jointly taxed:

in the EU/EEA: ’— of which are jointly taxed: ﬁ

in states outside the EU/EEA with which Denmark has signed a double tax convention:'ﬁ of which are jointly taxed: ’—
in states outside the EU/EEA with which Denmark has not signed a double tax convention: ’7 of which are jointly taxed: ’7

Guidance

Point 2

Point 3

Point 4

Point 5

Point 6

The expression ’legal persons’ also includes the so-called transparent entities, i.e. companies and associations etc. that,
according to the Danish tax rules, are not in themselves individual tax units, but units regulated by the corporate laws,

a company agreement, regulations of the association or the like, e.g. a limited partnership (K/S) or a partnership (I/S).
For income years beginning on the 1st of January 2007 or later, foreign individuals and legal persons that are taxable in
Denmark from a hydrocarbon allied company according to paragraph 21, section 1 or 4 of the Hydrocarbon Act, are also
subject to the information and documentation requirements of paragraph 3B of the Tax Control Act, even if they do not
have a permanent establishment according to the standard definition.

Tick “yes” if the taxable unit is subject to decisive influence from the same shareholders or the same management as another
egal person. A legal person can also be a tax-transparent unit, cf. the above paragraph.

Tick “yes” if the taxable unit belongs to a group of companies with less than 250 employees and either a balance sheet below
DKK 125 million or a turnover below DKK 250 million. These taxable units must only produce transfer pricing documentation
for controlled transactions with units resident in states with which Denmark has not signed a transfer pricing-relevant double tax
convention (DTC), and which are not members of the EU/EEA, cf. paragraph 3B, section 6 of the Tax Control Act. The states
with which Denmark has transfer pricing-relevant DTCs, can be seen in the tax assessment guidelines on double taxation.

The agreements with Hong Kong, Iran, Jordan, Lebanon and the CIS countries do not cover the question of associated companies
and are therefore not considered to be transfer pricing-relevant DTCs.

The taxable unit’s principal field of activity should be stated generally, that is, not limited to controlled -transactions.

A unit is an associated party as defined in point 1-3. Legal persons in point 2 and 3 can also be tax-transparent units.

Write “0” if there has not been any controlled transactions with the units resident in one or more of the geographical areas
indicated. The states with which Denmark has a transfer pricing relevant DTC, can be seen in the tax assessment guidelines

on double taxation, cf. point 4 of this guidance.

Example: If there have been transactions with associated entities in Denmark and Iran write “D” in the box.
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Guidance (continued)

Page 3

Points 8-9

Points 10-11

Points 14-15
Points 16-17

Point 22

Points 30-31

Points 32-33

The types of transactions are stated on page 3 of the form. Information should be given about the taxable unit’s total controlled
transactions. Types of transactions not comprised by the specific types in the table should be listed under “other”.

For each individual type tick off in the relevant column whether the transactions are less than DKK 10 mill., between DKK 10
and 100 mill. or above DKK 100 mill. All figures should be calculated gross as the sum of transactions of the type in question
with all the units with which there have been controlled transactions.

If controlled transactions of the type in question exceed 25 % of the taxable unit’s total transactions of the type in question, tick
off in the column “above 25 %”.

For each individual type write in which state(s) the unit(s) with which there have been controlled transactions is/are resident.

Put either A, B, C or D on the line, where

A = only in Denmark

B = only in states within the EU/EEA. This might include Denmark

C = also in states outside the EU/EEA with which Denmark has signed a double tax convention. This might
include both Denmark and states within the EU/EEA.

D = also in states outside the EU/EEA with which Denmark has pot signed a double tax convention. This
might include both Denmark and states within and outside the EU/EEA with which Denmark has signed a double tax
convention.

Example: 1f there have been transactions with associated entities in Denmark and Iran write “D” in the box.
Do not tick if there haven’t been any controlled transactions of the type in question during the income year.
Gifts are regarded as equivalent to purchases and sales.

Incomes and expenses relating to services cover any allocation and distribution of costs among the units in question regardless
of their designation.

Incomes and expenses relating to intangible assets comprise royalties and similar payments for the use of intellectual
property.

Financing incomes and expenses also comprise profits and losses in connection with financial contracts.

Sales of intangible assets comprises assets acquired against remuneration as well as sales of intangible assets developed within
the company whether the research and development costs have been capitalised or carried as expenses.

The total maximum loans calculated as the sum of the maximum loan to or from each unit assessed on the day of the income
year when it was largest.

Options, futures, swaps and forward rate agreements etc. are considered as financial contracts.



Income year Business reg.no. (CVR)

or

| |

Civil reg. no. (CPR)
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Type of controlled foreign transactions

Profit and loss account:

Sale of goods and other current assets

Gross figure in DKK mill.
between over

below
10

10-100

100

over
25 %.

State: (A - D)

Purchase of goods and other current assets

. Incomes from services, including management fees, and cost sharing

11.

Expenses for services, including management fees, and cost sharing

12

. Rental and leasing incomes

13.

Rental and leasing expenses

14.

Incomes deriving from intangible assets

15.

Expenses relating to intangible assets

16.

Financing incomes

17.

Financing expenses

18.

Subsidies received, including waivers of loans

19.

Subidies given, including waivers of loans

20.

Other incomes

21.

Other expenses

Balance sheet:

22.

Sale of intangible fixed assets

23.

Purchase of intangible fixed assets

24.

Sale of tangible fixed assets

25.

Purchase of tangible fixed assets

26.

Sale of capital participation in associated companies

27.

Purchase of capital participation in associated companies

28.

Sale of other financial fixed assets

29.

Purchases of other financial fixed assets

30.

Loans from legal persons or individuals (max. in the income year)

31.

Loans to legal persons or individuals (max. in the income year)

32.

Other financing granted, including financial contracts

33.

Other financing received, including financial contracts
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Please note that the submission by e-mail is not secure unless you either encrypt or attach a digital

signature to your message and the attached data file.



